TEMA 2. EL NACIMIENTO Y CONSOLIDACION DE LA ECONOMIA POLITICA

— La aritmética politica y los precursores del individualismo posesivo

El término economia politica aparecidé en Francia a principios del siglo XVII (1615) y no se
utilizarfa en inglés hasta que en 1767 James Steuart publicd su libro Una investigacion sobre los
principios de la economia politica. En todo caso, los que escribieron sobre esta nueva materia en el
siglo XVII (tanto los mercantilistas como los aritméticos politicos o los filosofos morales) empezaron
a considerarla como una esfera autobnoma. La idea de una economia nacional se fue abriendo paso a
través de las estimaciones de la balanza de comercio, la poblacion, el ingreso, el nivel de precios o el
tipo de interés a nivel agregado de un pais. En todo caso, los aritméticos politicos empezaron a alejarse
de las preocupaciones mercantilistas sobre los temas monetarios para centrarse en los de la economia
real y se distanciaron del mercantilismo al reivindicar la eliminacion de regulaciones estatales. Su
aportacion y la de los precursores del individualismo posesivo debe entenderse en el contexto de los
cambios econdmicos, politicos e intelectuales, que afectaron con particular intensidad a Inglaterra, y
que permitieron que se abriese paso alli la idea de progreso. La revolucion inglesa de mediados del
siglo XVII (la rebelion del parlamento frente a la pretension del rey de gobernar, o sea, de cobrar méas
impuestos sin el consentimiento del reino) dio lugar a un periodo de grandes convulsiones en el que se
sucedieron una guerra civil, un protectorado republicano y, finalmente, la instauracion de la primera
monarquia parlamentaria de Europa (1689), que permitid6 un mejor definicion de los derechos de
propiedad y logrd liberar la propension al crecimiento economico frente a la bisqueda de rentas que
defendian los autores mercantilistas. Inglaterra fue también uno de los centros de la revolucion
cientifica, donde el empirismo de Francis Bacon y su reivindicacion del método inductivo influyd en la
filosoffa moral y, dentro de ella, en la naciente economia politica. También la idea de la circulacion de la
sangre de Harvey sedujo a quienes estudiaron el “cuerpo social” (metafora del cuerpo humano) como
un todo formado por partes interrelacionadas, caso de Petty o Locke, que eran médicos y se encuentran
entre los fundadores de la Royal Society (1667), un sociedad cientifica promovida por el gobierno para
el avance de la ciencia. Y, mas tarde, el descubrimiento de la ley de gravitacion universal por Newton,
una explicacion integral del mundo fisico, que se concebia como un sistema armonioso y
autorregulado, fue el modelo empirista para quienes, como Hume, Smith o Bentham, intentaron en el

siglo XVIII levantar un sistema similar para la filosoffa moral (Kindleberger 1988: 132; Deane 1993:



23-30, 45-47; Nelson 1993: 126-127; Gordon 1995: 84; Ekelund y Hérbert 1991: 69; Perdices 1998:
50, 54; Screpanti y Zamagni 1997: 66; Backhouse 2002: 67, 73, 117; Brewer 2003: 85; Vaggi y
Groenewegen 2003: 30).

La aritmética politica. En la década de 1670 William Petty definid su método de investigacion
como “aritmética politica”, en tanto que suponia una nueva preocupacion por cuantificar los
problemas econdmicos. Su planteamiento de expresar las ideas en términos de nimeros, pesas y
medidas y de aceptar sdlo argumentos que tuvieran fundamentos observables en la naturaleza prefigura
claramente el operacionalismo de la economia matematica y la econometria en el siglo XXy se inspird
en el empirismo de Bacon, aunque sin renunciar a la complementariedad entre el método inductivo y el
deductivo. Petty y sus seguidores fueron los primeros en recoger sistematicamente estadisticas a partir
de las cuales elaborar por induccion leyes empiricas con las que se constituyeron los fundamentos de
la moderna demografia o los primeros rudimentos de la contabilidad nacional (la estimacion sobre la
riqueza en Inglaterra, Francia y Holanda de Gregory King a partir del enfoque del ingreso). King y
Charles Davenant descubrieron, ademas, que los aumentos del precio del trigo eran una funcidon
decreciente de cantidades cosechadas (ver Materiales), anticipando la nocidon de curva de demanda y el
concepto de elasticidad de la demanda. En todo caso, la contribuciones mas importantes de la
aritmética politica se deben a Petty y Davenant. El objetivo del trabajo de Petty, Aritmética Politica
(1690) era mostrar que Inglaterra era en ese momento mas rica que en el pasado. Para ello realizo el
primer calculo de la renta nacional a partir del enfoque del ingreso prefigurando definiciones y
conceptos tales como la identidad contable entre producto, gasto e ingreso nacional bruto, o la
concepcion de la renta nacional como la suma de los pagos recibidos por los propietarios de los
factores de produccion (tierra, trabajo y capital). En el plano teorico, Petty recuperd de los griegos la
idea de la division del trabajo limitada por el tamaho del mercado como motor del crecimiento
econdmico; definid por primera vez el concepto de excedente de produccion en términos de stock de
bienes de consumo y como premisa de la division del trabajo; distinguid entre causas permanentes (de
los fundamentos) del valor, a partir de una teoria objetiva del valor tierra-trabajo, y temporales de (la
regulacion de) los precios como resultado de las acciones de compradores y vendedores; elabord una
teoria de la renta diferencial basada en la distancia al mercado; y establecid que el tipo de interés es el
resultado de la interaccion entre las fuerzas de la demanda y la oferta de dinero, siendo infructuoso

elaborar leyes civiles contra la usura. Por todo ello, Marx considerd a Petty “el padre de la economia



politica inglesa”. Por su parte Davenant desafid la idea mercantilista de que la intervencion del
gobierno en el comercio exterior podia fomentar la prosperidad de Inglaterra: con una menor
regulacion, las exportaciones aumentarian atrayendo un flujo de metales preciosos que haria bajar los
tipos de interés y elevar los precios de la tierra, de las rentas y los ingresos del Estado (Roncaglia
1987: 853-855; Deane 1987a: 900-903; 1987b: 560; 1993: 31-36, 42; Smith 1987: 560; Groenegewen
1987a: 748; 1987b: 901; Argemi 1987: 83; Screpanti y Zamagni 1997: 33, 49-50; Perdices 1998: 159-
161; Landreth y Colander 1998: 43; Backhouse 2002: 69-72; Brewer 2003: 83; Vaggi y Groenewegen
2003: 23).

Los precursores del individualismo posesivo. La revolucion inglesa del siglo XVII puso las
bases teoricas del liberalismo clasico al redefinir las relaciones entre el individuo y el Estado a partir de
la afirmacion del derecho de propiedad privada. En la teoria politica tradicional del absolutismo los
stibditos aceptaban la autoridad del Estado porque ésta provenia directamente de Dios (doctrina del
derecho divino) y el sistema de derechos de propiedad estaba sometido a la autoridad arbitraria del
monarca. Sin embargo, a partir de mediados del siglo XVII, los acontecimientos que desembocaron en
la declaracion de derechos de 1689 y la instauracion de la primera monarquia parlamentaria,
deslegitimaron la justificacion del poder real por mandato divino. Para hacer frente a ese vacio se
construyeron las modernas teorias del contrato social. Todas ellas parten de la consideracion de que el
gobierno (concebido como un agente) es o deberia ser creado por medio del consentimiento de los
individuos (concebidos como principales), los cuales, siguiendo su propio interés, establecen alglin
tipo de cooperacion o acuerdo (un contrato o pacto) para ello. Dichas teorfas operan a partir de un
estado de naturaleza hipotético que contiene numerosos elementos normativos, analizan la
interacciones y decisiones individuales que se producen en ese escenario y derivan de las mismas unos
resultados (la creacion de la sociedad civil) que implican también juicios normativos. Las teorias del
contrato social dan por supuesta la existencia de un pacto sexual previo al pacto social, que excluye a
las mujeres de la esfera de lo pablico, recluyéndolas en la esfera de lo privado, y que facilitara luego la
separacion entre lo mercantil y lo doméstico, entre lo productivo y lo improductivo, llevada a cabo por
Cantillon y Adam Smith. En las teorfas del contrato social de Hobbes y de Locke, el espectro politico
en el que se mueven ambos autores fue muy distinto: para Hobbes, partidario de un absolutismo
reformado sobre nuevas bases tedricas, la sociedad civil se crea con el objetivo de establecer el orden

frente a la anarquia del estado de naturaleza; para Locke, partidario del liberalismo, la sociedad civil se



crea con el objetivo de establecer la libertad frente a la amenaza de la opresion en que podia derivar el
inicialmente idilico estado de naturaleza (Pateman 1988: 1-3, 110-113, 168-171; Grapard 1995: 38;
Sutherland 1995: 112; Hardin 1998: 645; Jasay 1998: 95; Kraus 1998: 231; Rowley 1998b: 514;
Backhouse 2002: 74).

La teoria fundacional del contrato social de Thomas Hobbes es un intento de legitimar el poder
absoluto a partir de una explicacion racional sobre la soberania (sin limites o particiones) del monarca.
Hobbes tuvo que exilarse a Francia durante la guerra civil inglesa y alli tomd contacto con la el
pensamiento de Descartes, que, desde el racionalismo, abogo por el método deductivo para profundizar
en el conocimiento. Para Hobbes, el sujeto de la accion politica y econdmica es, por definicion, un
individuo masculino, racional y egoista que persigue fines especificos: todo aquello que desea son
bienes y todo aquello que le produce temor o aversion son males (posicion ética que se conoce como
utilitarismo). Hobbes parte de las motivaciones de este sujeto para explicar el origen del gobierno y la
propiedad privada como resultado de la eleccion racional de los individuos. Es decir, opera con el
método deductivo de la filosoffa racionalista a partir de una serie de suposiciones sobre la naturaleza
humana basadas en la ética utilitarista y anticipa el individualismo metodologico. En un hipotético
estado de naturaleza caracterizado por una situacion de escasez y de ausencia de propiedad privada y
gobierno , los individuos, considerados iguales entre si en tanto que seres egoistas e insaciables, estan
sometidos al dilema del prisionero y no cooperan: el estado de naturaleza es un estado de guerra de
todos contra todos, un estado donde no hay derechos ni obligaciones, lo que desincentiva el trabajo y
el progreso material (como ocurrid durante el caos de la guerra de los Treinta Ahos en Alemania). A
partir de esta situacion de anarquia, los preceptos de la razon, la ley natural de la propia conservacion
(el deseo de paz) y la basqueda del interés propio (el deseo de disfrutar de las cosas necesarias para
una vida confortable, el deseo de bienestar), llevan a los hombres a un juego cooperativo para resolver
el dilema del prisionero. Esa cooperacion se sustancia en un pacto para abandonar la violencia, a través
del cual los hombres ceden su derecho a gobernarse a si mismos al Leviathan (el Estado patriarcal), un
poder soberano que no admite limitacion juridica alguna, salvo que incumpla sus deberes para con los
stibditos como garante de la paz y la propiedad privada (Hobbes 1646: caps. I, V, VIIL IX, 1651: caps.
XII, XVII, XX, XXII, XXX; Zagorin 1974: 502-504; Giner 1982: 281-284; Macpherson 1987: 663-
664; Monro 1987: 298; Pateman 1988: 6, 26, 44-49, 68; Grapard 1995: 40-41; Rose 1998: 93-94;
Hardin 1998: 646; Jasay 1998: 95; Kraus 1998: 231-232; Rowley 1998b: 517; Backhouse 2002: 75).



John Locke publico en 1690 un Tratado sobre el gobierno civil, en la que polemiza con los
defensores del derecho divino de los reyes. Locke plante6 una nueva justificacion de la propiedad
privada, partiendo de los tedricos holandeses del derecho natural, que habian concebido, siguiendo a
Tomas de Aquino, un estado de naturaleza en el que todos los hombres eran iguales y la propiedad
comin. En el estado de naturaleza de Locke, al contrario que en el de Hobbes, hay derechos (el
derecho a los frutos del propio trabajo) y obligaciones (las derivadas del respeto a la vida, la propiedad
y la libertad del pr6jimo) y los hombres son iguales (“nadie tiene mas que otro”) y libres. Esta
libertad es de caracter negativo, un derecho a disponer sobre sus propiedades y personas que se puede
ejercer hasta el punto de no interferir en el derecho de los demés a hacer lo mismo. Para Locke, la
fuente del derecho de propiedad y de toda la riqueza es el trabajo, lo que le convierte en el fundador del
individualismo posesivo y, a la vez, en principal inspirador de la teorfa objetiva del valor trabajo de los
economistas clasicos: para Locke el valor mercadeable de un bien o valor de cambio (que depende de
su abundancia o escasez en relacion a la demanda) puede variar a menudo sin que se modifique su
valor intrinseco o valor de uso, que se fundamenta en el trabajo. Incluso Locke llega a plantear que
bienes completamente necesarios (como el agua) no tienen valor de cambio. El derecho a los frutos del
propio trabajo es un derecho natural anterior a la institucion del gobierno, que en esa edad de oro
hipotética resulta innecesario.

Ahora bien, es interesante observar que la teorfa del derecho a los frutos del propio trabajo sirve
a Locke para justificar la propiedad privada no solo de los bienes perecederos, sino también de la tierra,
puesto que ésta solo es productiva y adquiere valor con la aplicacion del trabajo (para Locke, el trabajo
supone el 99 por ciento del valor de los bienes, el resto se deberfa a la tierra): la propiedad privada
internaliza, asf, las externalidades del trabajo, concentrando sus frutos en el trabajador y evita alguno de
los peores resultados del dilema del prisionero (que un individuo viva a costa del trabajo de otro o que
eluda una obligacion en un acuerdo tacito). En un momento inicial los individuos se apropian de la
tierra com@in que era abundante, sacando de ellas las cosas necesarias para su consumo. Algunos
individuos obtienen mas de lo necesario y, para evitar que se pierdan los frutos de su trabajo (lo que
serfa a costa del bien comn), lo regalan o lo intercambiaban por otros productos que no tienen, o por
un bien duradero y escaso que, por convencion y mutuo acuerdo, se convierte en deposito de valor y
medio de cambio. Ese bien es el dinero metalico. A medida que la tierra va escaseando, los individuos
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propiedades de las que pueden utilizar creativamente. Se supone, pues, un reparto desigual de la
propiedad y que ciertos individuos, los que no tienen tierra, son libres para vender su Gnica posesion
(su trabajo) y apropiarse de los frutos de su venta (su salario) mediante un contrato laboral al que
pueden acceder por ser iguales ante la ley. En esa situacion de desigual reparto de la propiedad de la
tierra escasa la que hace necesaria la presencia del gobierno para evitar un estado de guerra que ponga
en peligro la propiedad privada como derecho imprescriptible: es entonces cuando los hombres
acuerdan un pacto para formar la sociedad civil por el cual renuncian voluntariamente al derecho
natural de defender su propiedad para cedérselo al Estado. Y éste, a través de un gobierno
representativo de la mayoria (de los propietarios de la tierra y el capital), actGia como un arbitro en la
aplicacion de la ley elaborada por el poder legislativo (del que emanan el ejecutivo y el judicial), cuya
funcidn debe ser la de garantizar el derecho a la vida, la libertad y la propiedad privada; en lo demas, el
gobierno debe abstenerse de cualquier otra intervencion. En caso de no cumplir eficazmente esas
funciones o de ataque a la propiedad privada estaria justificada la resistencia contra el gobierno
opresivo e ilegitimo y su destruccion mediante un acto revolucionario (Locke 1690: caps. II, V, VII,
VIII; Fox-Genovese 1977: 51-52; Giner 1982: 310-313; Stein 1987a: 569; 1987b: 1074; Vaughn
1987a: 229-231; Simmonds 1987: 602-603; Pateman 1988: 50-52; Nyland 1993a; Rowley 1998a:
595-601; 1998b: 520; Rose 1998: 93-94; Hardin 1998: 646; Vaggi y Groenewegen 2003: 26-27).

Las teorfas del contrato social fueron criticadas por un grupo de autores que defendieron
también la filosoffa utilitarista, pero prescindieron del estado de naturaleza como metafora explicativa
del origen de la vida en sociedad (los ilustrados escoceses), cuyo precedente es el pensamiento de
Bernard de Mandeville. En su libro La fdbula de las abejas. O vicios privados y beneficios piiblicos
(1714), Mandeville estableci6 la provocativa idea de que los individuos, siguiendo su propio interés
(aunque éste no fuera virtuoso), provocarian consecuencias econdmicas beneficiosas: asi, el consumo
de lujo y la ostentacion crea una demanda que precisa el empleo de trabajadores en estos rubros y
ofrece a los ociosos un incentivo al trabajo. Esta doctrina de las consecuencias inintencionadas de la

accion individual inspir6 la idea de mano invisible de Adam Smith (Brewer 2003: 87).

—la economia politica en Francia: Cantillon, los fisiocratas y Turgot
En las décadas de 1750 y 1760, Paris se convirtid en el centro del pensamiento econdmico

occidental, al aparecer en ese periodo los trabajos de Richard Cantillon, los fisiocratas (Frangoise



Quesnay y Victor Riqueti) y Jaques Turgot. Al igual que en Inglaterra, en la Francia del siglo XVIl 'y
principios del siglo XVIII, también se produjeron criticas contra algunos de los postulados basicos del
mercantilismo. Boisguilbert, un magistrado y terrateniente, cuyas obras tienen resonancias de la
aritmética politica, atribuyo el declive de la economia francesa (de su ingreso nacional), tras un largo
periodo de guerras, a una caida del consumo. La verdadera riqueza de la nacion son, para él, los bienes
de consumo (entre los que destacan los alimentos por su gran peso en la estructura del consumo de
unas economias de baja renta per capita) y no el tesoro. En consecuencia, el Estado debe fomentar la
agricultura para lo cual Boisguilbert, en su obra Disertacion sobre la naturaleza de la riqueza, el
dinero y la tributacion (1704) propuso la creacion de un impuesto Gnico sobre la renta de la tierra (una
idea compartida por otros autores como Vauban) que sustituyera a los impuestos al consumo, y la
liberalizacion del comercio interior, eliminando también los impuestos a la circulacidon de mercancias.
Boisguilbert acuiid para esto Gltimo el lema laissez faire la nature, es decir, dejar que los individuos
persigan su propio interés como vendedores y compradores, lo que asegurard espontineamente un
orden social justo sin intervencion del Estado ni necesidad de un comportamiento virtuoso: la idea
mercantilista del intercambio como juego de suma cero deja paso a la del Optimo paretiano. Asi por
ejemplo, una actuacion piblica para reducir el precio del grano en tiempos de escasez (la tasa) es una
politica equivocada porque retraera la produccion de grano por parte de los agricultores, por lo que se
recomienda la libertad de comercio de granos como formula para combatir el problema de la escasez.
Gournay, un empresario convertido después en alto funcionario, acuiio la frase laissez faire, laissez
passer, que anticipa el programa de liberalizacion parcial de los fisiocratas y que luego se convertiria
en el lema de los liberales del XIX (Groenegewen 1987c: 259-260; Vaggi 1987a: 872; Argemi 1987:
87; Ekelund y Hérbert 1991: 88-89; Brewer 1995: 614-615; Screpanti y Zamagni 1997: 51-52;
Backhouse 2002: 91-92, 104; Steiner 2003: 61-62; Vaggi y Groenewegen 2003: 40-43).

El otro precedente de la fisiocracia (en este caso en cuanto al método y a los supuestos tedricos)
fue el banquero irlandés, Richard Cantillon. Cantillon, que se enriqueci6 a la sombra de Law, escribid
en la década de 1730 un Ensayo sobre la naturaleza del comercio en general, publicado por primera
vez en Francia en 1755, después de circular intensamente como manuscrito, y que se ha considerado el
primer tratado sistematico de economia politica, aunque parte de su contenido (el apéndice estadistico)
se perdio en el incendio de la casa de Cantillon, que simuld haber sido asesinado por un criado en este

episodio para desaparecer de la persecucion de la justicia por diversos pleitos. En esta obra, Cantillon



se proponia algo similar a lo que hizo Keynes en la década de 1930: desarrollar una teoria
macroecondOmica general del interés, el empleo y el dinero, apoyada, como hacian los aritméticos
politicos, con un apéndice de estadisticas, perdido en el famoso incendio. La economia se concibe aqui
como un sistema de mercados de bienes, dinero y factores interrelacionados, tendentes al equilibrio si
no hay interferencias del gobierno sobre los derechos de propiedad de los individuos, a los que
Cantillon contempla como agentes que persiguen su propio interés egoista. El sistema econdmico
funciona por medio de los flujos de renta entre sectores de produccion, donde la agricultura es el Ginico
que genera excedentes (el supuesto basico que luego asumiran los fisiocratas). Dichos flujos los
protagonizan tres clases de individuos: terratenientes, de cuyos ingresos depende el mantenimiento de
las otras dos clases; asalariados; y empresarios, estos ultimos, asociados a las nociones de
competencia, incertidumbre y asuncion de riesgos. Como Petty, Cantillon parte de una teoria objetiva
del valor, pero aclara que la tierra es la fuente del valor, que el llama “valor intrinseco”, y que consiste
en la cantidad de tierra y de trabajo que entra en una mercancia: como el trabajo se valora de acuerdo
con la cantidad de tierra necesaria para mantener a los trabajadores, la teorfa del valor queda reducida a
una teoria del valor tierra. Como harfa después Smith, Cantillon distingue entre precios de mercado
(regulados a corto plazo por la oferta y la demanda) y precios de equilibrio a largo plazo, el precio
“real o intrinseco” (cuyo fundamento es la tierra y el trabajo necesario para la produccion de un bien).
También establece nociones clave en el pensamiento de Smith como el fondo de salarios (Cantillon lo
llama “fondo del propietario”, refiriéndose al capital acumulado por los terratenientes y que sirve
como capital circulante para mantener a los que trabajan para ellos hasta que se recoja la nueva
cosecha), la idea de riqueza vinculada al capital (“acervo de reserva”) en términos fisicos, la teoria del
capital humano, la nocion de salario de subsistencia y la ideologia del salario familiar (el supuesto de
que las mujeres no pueden ganar mas que para su sustento, mientras lo hombres deben ganar para
alimentarse a s{ mismos y a su descendencia). Finalmente, Cantillon anticipa la teorfa de la poblacion
de Malthus.

Después de considerar la produccion y la riqueza, Cantillon desmonta el argumento mercantilista
que vincula la cantidad de dinero y la actividad econdmica (el nivel de empleo) a través de los
mecanismos de transmision directa e indirecta. Respecto al mecanismo de transmision directa su
razonamiento prefigura el mecanismo de ajuste precio (también llamado mecanismo de flujo de

metales preciosos) de David Hume. Para Cantillon, una mayor oferta monetaria resultante de una



balanza comercial favorable provocard un aumento transitorio del empleo porque los precios crecen
mas rapido que los costes con lo que impulsaran los beneficios (el mecanismo de transmision directa
de los mercantilistas): sin embargo, al aumentar los precios domésticos en relacion con los precios de
importacion se generara a medio plazo un exceso de importaciones sobre exportaciones, con lo que el
oro y la plata saldran fuera del pais para compensar el déficit de la balanza comercial, y, en
consecuencia, la inicial tendencia ascendente de la actividad econdmica nacional se invierte hasta que
los términos de intercambio vuelvan a resultar favorables (ver Materiales). En segundo lugar, Cantillon
replanted los efectos del aumento de la oferta monetaria sobre el tipo de interés (el mecanismo de
transmision indirecta de los mercantilistas). Si el aumento de la oferta monetaria va a parar a los que
gastan el dinero (por ejemplo, los propietarios de minas de oro y plata y los trabajadores de esas
minas), aumentara el nivel de precios de los bienes que compran (y los ingresos de los que producen
esos bienes, que a su vez demandaran otros bienes, con el resultado de un aumento general de los
precios), y también se modificara la estructura de los precios relativos (los precios de los bienes de
demanda maés elastica aumentaran mas que los de demanda menos elastica, lo que desde entonces se
denomina efecto Cantillon). Todo ello provocard un aumento de la demanda de préstamos sobre la
expectativa de superiores beneficios, lo que elevara los tipos de interés en vez de reducirlos, como
erroneamente crefan los mercantilistas, y se producira un descenso de la actividad y del empleo;
paralelamente, la espiral precios-costes hara que en un determinado momento sea mas barato comprar
los bienes fuera, reduciéndose la cantidad de dinero en circulacion por la diferencia negativa entre las
exportaciones y las importaciones. S6lo en el caso de que el aumento del dinero fuera a parar a manos
de los que lo ahorran (los comerciantes-empresarios dedicados a la exportacion) el tipo de interés
disminuye y se pone en funcionamiento el mecanismo de transmision indirecta (Walsh 1987a: 319;
Vaggi 1987a: 872; Rotwein 1987: 693-694; Elkjaer 1991: 806; Deane 1993: 48, 55-57; Ekelund y
Hérbert 1991: 81-87; Screpanti y Zamagni 1997: 52-53; Landreth y Colander 1988: 47-48, 55;
Backhouse 2002: 96-98; Vaggi y Groenewegen 2003: 49).

A mediados del siglo XVIII, las sugerencias de politica econdomica de Boisguilbert y el enfoque
tedrico de Cantillon fueron recogidos por un grupo de escritores franceses que se llamaban a si
mismos “economistas”, y a los que mas tarde se conoceria como fisidcratas, por referencia al titulo de
una obra del lider de esta escuela, el médico de la corte, y de la cortesana Madame Pompadour,

Francois Quesnay. Los fisiOcratas eran ilustrados, es decir, crefan en la razon (las luces) frente a la
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supersticion y la ignorancia. Y estaban influidos por la revolucion cientifica (de Bacon, Descartes y
Newton) y la teorfa del contrato social de Locke: para ellos, el avance del conocimiento se traduciria en
el progreso material de la humanidad siempre que quedara garantizado el derecho natural a los frutos
del propio trabajo. Los fisiocratas fueron la primera escuela de economia politica, con su estructura
maestro-discipulos, su 0rgano de expresion (primero la Revista de agricultura, comercio y finanzas, y,
después, el periddico Efemérides del ciudadano, que se empezd a publicar en 1767, y que se puede
considerar la primera revista de economia), su enfoque deductivo y cuantitativo (inspirado en algunos
postulados de la aritmética politica, como lo indica la idea del divulgador de la escuela, el marqués de
Mirabeau, de que “los célculos son a la ciencia de la economia politica, lo que los huesos al cuerpo
humano”) y una actuacion como grupo organizado que desarrolld su teoria econdmica con el objeto
de influir sobre la politica econdmica del gobierno en una direccion liberalizadora.

En una primera aproximacion al tema de la liberalizacion de los intercambios, Quesnay plante6d
un modelo, basado en un ejemplo aritmético, con el que intentd demostrar que, en ausencia de libre
comercio, los precios de un pais difieren de los precios internacionales y, excepto en caso de una mala
cosecha, los primeros estaran por debajo de los segundos si la nacion en cuestion es fértil y rica. Esta
situacion de falta de libre comercio es perjudicial tanto para el vendedor (el agricultor) como para el
comprador (el consumidor final). Para el consumidor el precio medio en tres ahos de buenas, malas y
regulares cosechas (cuando la produccion es de 7,3y 5 por unidad de tierra) es simplemente la media
aritmética de los precios de cada ano (18,3), mientras que para el productor es la media del valor de la
produccion (qp¢) entre las cantidades producidas (15,7). Esta diferencia se debe a la ley de King-
Davenant por la cual los precios sobrerreaccionan a las caidas de la produccion. En la situacion de
autarquia el producto neto es positivo (la diferencia entre el valor de la produccion y el precio
fundamental, que equivale a una especie de valor de produccion en un ano regular), pero hay una
relacion inversa entre el producto neto y las cantidades producidas, por una parte, y, por otra,
productores y consumidores tienen un interés opuesto: cuando la cosecha es abundante (7) el
consumidor disfruta de bajos precios, lo que significa pérdidas para el productor, mientras que éste
gana cuando la cosecha es mala (3) y la escasez dispara el precio. En cambio, bajo la situacion de libre
comercio, la ampliacion del mercado, permite una relacion entre precios y cantidades, que, junto con los
mayores precios (lo que Quesnay llama bon prix), excepto en el caso de malas cosechas, tienden a

favorecer a todos los intereses. Ahora, el precio medio para los consumidores apenas varia (18), al



11

desaparecer el elevado precio asociado a las malas cosechas, mientras que el precio medio para los
productores sube sustancialmente (de 15,7 a 17,5) y el producto neto es mayor (en vez de 10 es 39).

Consumidores y productores tienen el mismo interés en que la cosecha sea buena

autarquia libre comercio
precio fundamental q pt¢ producto neto p’t producto neto
7 10 -5 16 38
75 5 15 0 18 16
3 30 15 20 -15

Fisiocracia significa gobierno de la naturaleza. En tal sentido los fisiOcratas compartian dos
creencias comunes, formuladas por Quesnay en su Tableau Economique (1758). Como ilustrados
consideraban que la sociedad humana, al igual que el universo fisico, se halla sujeta a las leyes de la
naturaleza: estas leyes inmutables o permanentes son independientes de la voluntad de los individuos.
Los fisiocratas construyeron un modelo teorico en el que la distribucion del producto depende del
ejercicio de los derechos naturales a la libertad econdmica y a la propiedad privada, cuya desigual
reparto queda justificado. La segunda creencia de los fisidcratas es que la agricultura, practicada en
condiciones favorables, resulta la Gnica actividad economica “productiva”, es decir, capaz de rendir un
producto neto, un excedente por encima de lo consumido en el proceso de produccion. Ello es asi
porque las actividades primarias (las mas intensivas en recursos naturales) cuentan con la ayuda de la
naturaleza (que para los fisiocratas forma parte del sistema econdmico); en cambio en la industria no
hay reproduccion, es decir, no se produce excedente (téngase en cuenta que sector industrial estaba
dominado entonces por pequefias empresas familiares, sin casi capital fijo y que apenas cubrian costes
de produccion), y lo mismo cabe decir del comercio (industria y comercio forman parte de lo que los
fisidcratas llaman sectores “estériles”). Frente a los mercantilistas, para los cuales la riqueza se
consigue por medio del intercambio y se valora en términos monetarios, los fisidcratas vinculan la
riqueza a la produccion a partir de un recurso natural (la tierra) y la valoran en términos fisicos.
Habiendo establecido que el origen del producto neto radica en la tierra, los fisidcratas concluyen que
la renta de la tierra es el equivalente del producto neto de la sociedad.

En lo que es el primer modelo tedrico de la historia del pensamiento econdmico se describe un
flujo circular de produccidon y consumo entre tres clases (sectores) conectados por el mercado y donde
el dinero actia como la sangre en el cuerpo humano. La clase productiva, que comprende la mitad de la

poblacion, estd integrada por los agricultores (como cultivadores directos arrendatarios, o como
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empresarios que toman tierras en arriendo y contratan mano de obra asalariada). La clase propietaria o
distributiva, equivalente a una cuarta parte de la poblacion, la componen los terratenientes y los que
viven de la renta de la agricultura (el rey, la nobleza y la Iglesia), cuya funcion econdmica consiste en
consumir el excedente creado por la clase productiva e iniciar, a través del gasto de las rentas de la
tierra, el proceso de circulacion de la moneda y de las mercancias entre los distintos sectores
econdmicos. Por tltimo, la clase estéril o artesana, que incluye al resto de la poblacion empleada en las
actividades industriales y los servicios, solo produce bienes suficientes para cubrir el coste de su
manutencion (esta tltima consideracion restd importantes apoyos politicos a los fisiocratas) (Hoselitz
1974: 53-54; Spengler 1974: 739-741; Gilibert 1987a: 990; Vaggi 1987a: 869-871; 1987b: 26-27;
Groenegewen 1987d: 166; Ekelund y Hérbert 1991: 89-90; Deane 1993: 63-64; Rima 1995: 72, 78;
Gordon 1995: 108-109; Screpanti y Zamagni 1997: 56-57, 68; Landreth y Colander 1998: 50;
Backhouse 2002: 99-101; Steiner 2003: 64-67; Vaggi y Groenewegen 2003: 61, 93).

Los supuestos béasicos sobre los que funciona el modelo contienen las principales
recomendaciones fisiocraticas de politica economica, dado el sistema vigente de reparto de propiedad
de la tierra. Dichos supuestos son los siguientes: la agricultura usa los mejores métodos de cultivo
(ello refleja la preocupacion de los fisidcratas por el atraso de la agricultura francesa en comparacion
con la inglesa); todos los impuestos han sido sustituidos por un impuesto nico sobre el excedente de
la agricultura (dado que éste es el Gnico sector productivo, en el sentido de ser capaz de generar un
excedente); hay libertad de comercio de productos agricolas en el mercado interior y facilidades a la
exportacion; existen inversiones previas de la clase propietaria incorporadas a la tierra como “avances
primitivos”, en la medida en que el proceso de produccidn requiere tiempo, durante el cual parte de la
clase productiva (los jornaleros y los cultivadores directos) debe mantenerse a costa de los adelantos
de la clase propietaria o de la parte de la clase productiva que posee capital (he aqui la doctrina del
capital como fondo salarial que luego desarrollara Smith y la economia politica clasica); y la
distribucidon del producto neto se realiza de acuerdo con el sistema de derechos de propiedad. En la
version definitiva de la tabla que Quesnay publico en 1766, el flujo circular de la economia francesa
describe un ciclo productivo de duracion anual (tipico de la agricultura) que se inicia en el momento en
que la clase productiva paga 2.000 millones de libras tornesas de rentas a la clase propietaria, como
producto neto del afo anterior. En el modelo se supone que la tierra tiene una productividad del 100%,

ya que de los 5.000 millones de libras tornesas generadas por la clase productiva (el sector agrario), se



13

destinan 2.000 millones como capital circulante (avances anuales) para la inversion en la produccion
del ano siguiente. Los otros 1.000 millones van a parar a la clase estéril (el sector industrial) para la
compra de bienes de consumo, quedando un resto como excedente o producto neto de 2.000 millones
que va a parar como renta a los propietarios o clase distributiva. Esta clase recibe su nombre porque
distribuye su renta o ingreso entre las otras dos clases: gastando 1.000 millones para la compra de
productos agricolas (de consumo) a la clase productiva y otros 1.000 millones para la compra de
productos industriales (de lujo) a la clase estéril. El sector industrial (la clase estéril) no genera
producto neto puesto que su output de 2.000 millones (procedente de los 1.000 millones que recibe de
la clase productiva y de los otros 1.000 millones que recibe de la clase propietaria como inputs) los
gasta en su totalidad para adquirir productos agricolas (bienes de consumo) y materias primas que
produce la clase productiva (ver Materiales). Aunque el consumo es el fin Gltimo de la produccion, lo
esencial de la fisiocracia es que la produccion pasada determina el consumo presente: el ahorro
(traspasado ala clase propietaria tras completar la reproduccion como producto neto) es la fuente del
crecimiento economico (Ekelund y Hérbert 1991: 92-93; Varri 1987: 637; Hoselitz 1974: 54; Vaggi
1987b: 24-26; Gilibert 1987a: 990, Barbé 1996: 138; Screpanti y Zamagni 1997: 57-58; Landreth y
Colander 1998: 51-52; Backhouse 2002: 102-103; Vaggi Groenewegen 2003: 58, 66-67).

(miles de millones) Agricultura Manufactura Terratenientes PNB
Agricultura 2 2 1 5
Manufactura 1 1 2
Terratenientes 2 2
PNB 5 2 2 9

Es obvio que la tabla de Quesnay puede representarse, como vio Leontief, como una tabla input-
output, en la que las dos primeras filas y columnas representan los inputs intersectoriales. La tercera
fila (renta) es el valor anadido que eleva el PNB a 9. Y las dos primeras filas de la tercera columna
muestran la composicion de la demanda neta final que se iguala al producto neto. Como se puede
observar, la presentacion del modelo mediante este instrumento input-output indica que la manufactura
no es la actividad estéril que crefan los fisiocratas, pues provee de 1.000 millones de input a la
agricultura, con lo que contribuye indirectamente a la creacion de los 2.000 millones de producto neto
de ese sector (Vaggi y Groenewegen 2003: 67).

A partir del modelo tedrico del Tableau, los fisidcratas propugnaron dos actuaciones de politica
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econdmica. La sustitucion de todos los impuestos por un impuesto (nico sobre la clase propietaria
recaudado directamente por el Estado: esta medida aumentaria la acumulacion de capital entre la clase
productiva (que era la que soportaba la mayor parte de la carga fiscal con el sistema anterior), elevando
la cantidad de producto neto, lo que compensa a largo plazo a los propietarios del impuesto con el
aumento de sus rentas. Y libertad de comercio interior y de exportacion de productos agricolas (esto es
lo que los fisidcratas denominan laissez faire, ya que se oponian a las importaciones de productos
manufacturados), lo que elevaria los precios de esos productos primarios en origen (y, por tanto, el
valor del producto neto) sin dahar a los consumidores: se suponia aqui que la liberalizacion del
comercio interior acabaria recortando los elevados margenes de los que disfrutaban de monopolios
comerciales y que, con una mayor competencia, los precios de los alimentos para los consumidores se
reducirian. Por tanto, para los fisiOcratas el comercio libre permite la creacion de un circulo virtuoso de
crecimiento impulsado por la acumulacion de capital y el aumento de la productividad que se traduce
en beneficio de los consumidores. La influencia de la escuela fisiocratica alcanzo su culmen en la
década de 1760. Para entonces, el nimero de discipulos de Quesnay se habfa multiplicado y las
relaciones con los otros ilustrados y el gobierno eran excelentes. Tal es asi, que en 1764, el gobierno
decretd la libertad de comercio interior y autorizd la exportacion de cereal bajo ciertas condiciones.
Entonces los precios en origen empezaron a aumentar, pero también, en contra de las previsiones de
Quesnay y Riqueti, lo hicieron los precios para los consumidores franceses. Aunque probablemente la
causa de esta altima subida se debid a una sucesion de malas cosechas, los fisiOcratas se convirtieron
en el chivo expiatorio de los motines que se produjeron en Paris y otras ciudades contra la subida del
pan. A partir de entonces, se empezd a cuestionar la idea de que la agricultura era la Ginica actividad
productiva. Como mostrd el economista italiano Ferdinando Galiani, ni siquiera era la mas productiva
(como todavia seguira creyendo Smith), pues los incrementos de productividad en la industria tendian a
ser superiores al no estar sujeta al riesgo y la incertidumbre de la variabilidad del clima y por la falta de
barreras a la division del trabajo que imponia un factor limitado como era el suelo. Argumentos
similares fueron defendidos después por Condillac y Turgot (este ltimo sobre la base de la existencia
de rendimientos decrecientes en la agricultura), cuando ya la influencia de los fisiocratas habia cesado.
Es interesante resaltar, por Gltimo la critica que hizo Galiani de lo que luego se llamara el vicio
ricardiano: la libertad de comercio propuesta por los fisidcratas funcionaria solo en las condiciones del

modelo (con una clase de empresarios agricolas que en Francia no existia y sustituyendo los impuestos
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indirectos por un impuesto nico sobre la renta), de manera que el efecto de dicha medida no fue el de
abaratar el precio para los consumidores sino elevar los impuestos indirectos y la renta de la tierra
(Groenegewen 1987e: 837; 1987f: 565; Vaggi 1987a: 870-871; 1987b: 25-28; Gilibert 1987a: 990;
Argemi 1987: 110; Rima 1995: 71; Brewer 1995: 629; Ekelund y Hérbert 1991: 93-94; Screpanti y
Zamagni 1997: 59-60; Landreth y Colander 1998: 53-54; Vaggi y Groenewegen 68, 86-87, 93).

A pesar del corto periodo de éxito de las doctrinas fisiocraticas (practicamente las dos décadas
anteriores a 1776), Quesnay y sus discipulos dejaron una profunda huella en la historia del
pensamiento econdmico. Tal es asi que algunos autores consideran a los fisiocratas como el origen de
la division de la teorfa econdmica en dos grandes corrientes: la de la reproduccion y la de la escasez. La
de la reproduccion, basada en el enfoque macroecondémico y la utilizacion de la clase social como
instrumento de analisis, empezd con la fisiocracia y de ahi pasd a la economia politica clasica, al
esquema de reproduccion economica de Marx y mas tarde de Piero Sraffa, al multiplicador de Keynes
y al analisis input-output de Vassili Leontief con el que intentd modelizar la economia norteamericana.
La de la escasez, que ha dominado la teoria econdmica desde 1870 a 1970, se centrd en los aspectos
microecondmicos, eliminando cualquier referencia al concepto de clase social con su individualismo
metodologico. Merece especial consideracion, por Gltimo, la influencia de la fisiocracia en Adam
Smith. Smith tom6 de Quesnay los conceptos de producto neto, capital como fondo salarial, la
diferencia entre capital circulante (avances anuales) y fijo (avances primitivos), y trabajo productivo e
improductivo; aceptd que el consumo es el fin de la produccion; mantuvo la categoria clase social y
compartio la creencia en un orden espontaneo. La otra gran influencia francesa de Smith fue Turgot,
un alto funcionario del gobierno, autor de las Reflexiones sobre la formacion y distribucion de la
rigueza (1766) en donde se proponia un programa de liberalizacion de la economia mucho mas amplio
que el de los fisiocratas. Turgot nunca aceptd la vision fisiocratica del caracter exclusivamente
productivo de la agricultura y tampoco la vision politica de la escuela en favor del despotismo legal o
ilustrado. Fue mas alla y propuso adoptar el sistema de completa libertad politica y econdmica, sobre la
base de la propiedad privada, la abolicion de los monopolios y los privilegios, y el principio liberal,
formulado pioneramente por €1, de que cada individuo es el mejor juez de sus propios intereses. Esto le
vali6 caer en desgracia en los circulos de la corte y las reformas fueron abandonadas. En todo caso,
quedaron sus aportaciones teoricas: la identificacion de los cuatro factores de produccion (tierra,

trabajo, capital y factor empresarial) y de las tres categorias de rendimiento (rentas, salarios,
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beneficios), la acumulacion de capital como motor del crecimiento, los conceptos de interés y beneficio
expresados como tasas y concebidos como fundamento del valor, las leyes de rendimientos crecientes
primero y decrecientes después en la agricultura, la concepcion del libre comercio como 6ptimo
paretiano y una teoria subjetiva del valor (estimativo) que anticipa la de los marginalistas (Gilibert
1987b: 424; Vaggi 1987a: 875; Argemi 1987: 107; Gordon 1995: 112-113; Screpanti y Zamagni
1997: 68; Backhouse 2002: 104-109; Steiner 2003: 70-73; Vaggi y Groenewegen 2003: 58-60, 97-98;
Skinner 2003).

— La ilustracion escocesa: David Hume y Adam Smith

La llustracion escocesa. La Ilustracion fue un movimiento intelectual de origen francés que se
extendid por otros paises europeos en el siglo XVIII. Una de las claves en la vision de los ilustrados
era la idea de progreso, a la que se asocia la era de la modernidad en el pensamiento occidental. La idea
de progreso implica una interpretacion de la historia segin la cual la humanidad avanza en una
direccion determinada y deseable, la de las mayores “luces”, identificadas con el progreso del
conocimiento. Dada la nueva concepcion de las relaciones entre el hombre y la naturaleza que
establecio la revolucion cientifica del siglo XVII (a partir de entonces, el hombre puede transformar la
naturaleza en su propio provecho), este avance del conocimiento llevara aparejado también un mayor
progreso material. La idea de progreso supuso, asi, una ruptura total con el pensamiento historico
anterior de caracter ciclico o que mantenia la idea de la decadencia desde una supuesta Edad de Oro.
Los teoricos del contrato social (Hobbes y Locke) ya habian concebido la evolucion de la humanidad
como una trayectoria ascendente desde el estado de naturaleza hacia la sociedad civil. Esta vision se
inspiraba en parte en la percepcion que tenian los europeos de otras sociedades menos desarrolladas de
América y Asia en las que irrumpieron y que difundi6 la idea de la superioridad de la Europa
comercial frente a las naciones agricolas o los pueblos de cazadores y pastores. Después, en el siglo
XVIII, se puso de moda, especialmente entre los moralistas escoceses, una concepcion filosofica (I€ase
cientifica) de la historia, inspirada en El espiritu de las leyes de Montesquieu (1748), segin la cual la
sociedad se concibe como una sucesion de cuatro etapas historicas (la teorfa de los cuatro estadios)
caracterizadas por el predominio de una determinada actividad para el modo de producir la subsistencia
(caza, pastoreo, agricultura, comercio), que influye decisivamente sobre las instituciones o relaciones de

propiedad (con el pastoreo se inicia la apropiacion de la tierra y surge la desigualdad, en la etapa
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agricola se consolida el derecho de herencia y en la comercial la sociedad esta ya dividida en clases y la
division técnica del trabajo aumenta la productividad) (Giner 1982: 290-295; Rostow 1990: 26-27;
Gordon 1995: 42-43, 166-171; Barbé 1996: 94; Robertson 1997: 793-795; Nyland 1993b: 618-619,
637-639; Tomaselli 1985: 107-112, 119-122; Bowles 1990: 601; Sutherland 1995: 114-115; Stein
1998b: 9; Backhouse 2002: 110; Vaggi y Groenewegen 2003: 71-72).

A diferencia de los fisidcratas, que pese a sus conexiones con los ilustrados, seguian pensando
en términos mercantilistas con relacion al comercio (para ellos las importaciones no aumentaban el
producto neto), los ilustrados escoceses cuestionaron que el comercio fuera un juego de suma cero. En
Escocia el entorno estaba maduro para el ataque final contra el mercantilismo. La unién aduanera y
politica de Escocia con Inglaterra y Gales, en 1707, habia suprimido las barreras al comercio, merced a
lo cual el pais, inicialmente muy atrasado en el contexto europeo, se encontraba en pleno proceso de
convergencia con Inglaterra a mediados del siglo XVIII (de ahi la preocupacion de estos autores por
las relaciones entre el comercio exterior y el crecimiento econdmico). La unidn también suprimio las
restricciones a la libertad de pensamiento gracias a la reforma de la Iglesia y las principales
universidades, lo que permitio, a través de la rapida recepcion del pensamiento de Newton y a de las
conexiones con la cultura francesa, especialmente patentes en Hume y Smith, la incorporacion de los
filosofos escoceses a la comunidad intelectual internacional, lo que entonces se denominaba la
Republica de las letras (Gordon 1995: 135-137; Robertson 1987: 271; 1997: Robertson 1997: 795-
800, 808-814, 818-819, 823-824; Stein 1998a: 396, 399-400; Backhouse 2002: 110-112).

David Hume como filosofo-economista. David Hume fue el primero de los moralistas escoceses
que reflexiond con mayor alcance sobre economia politica, pero sus ideas forman parte de un sistema
filosdfico unificado cuyo objetivo es construir una ciencia general de la experiencia humana a
semejanza de la ciencia newtoniana, algo que también intentaria su amigo Adam Smith. Hume trata de
descubrir los principios constantes y universales de la naturaleza humana, pero considera que solo se
pueden formular leyes empiricas de comportamiento humano dada la influencia del entorno cambiante.
Por tanto, combina induccion y deduccion y el enfoque dualista y relativista metodologicos, un
planteamiento que calarfa profundamente en Adam Smith. Como filosofo empirista, Hume dio una
gran importancia al estudio de la historia, cuyo registro utilizd para verificar sus teorias sobre la
naturaleza y el comportamiento humano: precisamente denomind su enfoque de investigacion como

“historia natural”, donde natural tiene el sentido de frecuente o probable, ya que negd la nocidon de
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causalidad por el problema de la induccion, una postura que le impediria acceder por dos veces a una
catedra universitaria acusado de ateo. Hume considerd que las leyes empiricas del comportamiento
humano no eran inmutables (como crefan los fisidcratas, por ejemplo) y por eso denuncid lo que desde
entonces se conoce como la falacia naturalista: establecer lo que debe ser (enunciados normativos) a
partir de lo que es (enunciados positivos) es falaz en tanto en cuanto lo que es no es inmutable, sino
que puede cambiar y, por tanto, también puede cambiar lo que debe ser (Rotwein 1974: 537-538; Ayer
1988: 14-20, 23, 25, 29-31; Landreth y Colander 1998: 46).

Con su Investigacion sobre los principios de la moral (1751), Hume se convirtid en el
precursor de la filosoffa utilitarista, que tendria una gran influencia entre los economistas clasicos y
luego entre los marginalistas, siendo la filosoffa puente sobre la que se construyd el paradigma
neoclasico. La filosofia utilitarista parte de una ética preocupada por la bisqueda del bien o fin del ser
humano y de los medios para alcanzarlo. Hume recuperd la nocion de utilidad del epicureismo, y que
ya se encuentra en Hobbes y Mandeville, basada en la identificacion de lo bueno con lo atil y el placer,
y lo malo con lo que no tiene utilidad y produce dolor, pero la amplid desde el individuo hacia la
sociedad. Rechazd la hipotesis de un estado de naturaleza anterior a la sociedad, porque, al igual que
Montesquieu (de quien habia traducido al inglés su Espiritu de las leyes), creia que el hombre es un ser
social llamado a cooperar y no puede subsistir en solitario. Como su maestro Hutchenson, Hume
considera que la naturaleza del ser humano estaba regida por una mezcla de egoismo y altruismo. Para
Hutchenson no habia conflicto entre ambas motivaciones ya que el altruismo conducia a la felicidad
por medio del reconocimiento social de tal conducta. En ese sentido recomendaba aquel
comportamiento que produjera “la mayor felicidad para el mayor nimero” (lo que maés tarde seria el
lema del utilitarismo de Bentham). La posicion de Hume era similar: la incapacidad del individuo para
sobrevivir de manera independiente hace que valore su bienestar por encima del de los demas, pero no
hasta el punto de asignarle un valor nulo; al vivir en sociedad, el ser humano alberga también
sentimientos altruistas y de simpatia o benevolencia hacia los demas, es capaz de desear el bienestar de
otras personas porque espera recibir la aprobacion social por tal conducta y una cierta reciprocidad.
Hume concili6 esta dualidad del comportamiento humano anticipando la nocion actual de distancia
social: la preocupacion por el bienestar de los demas disminuye a medida que los sentimos menos
proximos, un paralelismo evidente con la ley de atraccion gravitatoria de Newton, donde la fuerza de

atraccion de dos masas en inversamente proporcional al cuadrado de la distancia que las separa
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(Monro 1987: 298; Rostow 1990: 19; Delon 1992: 52-54; Gordon 1995: 140-142; Stein 1998a: 397,
Garcia Gual 1981: 155, 186; Morfaux 1985: 30, 37, 48, 112, 115-117, 160, 225-226, 234, 259;
Backhouse 2002: 110, 113).

Esta idea de la distancia social permiti6 a Hume establecer una teoria de la division del trabajo
dentro de la familia por la que los hombres deben ganar un salario para mantener a sus mujeres, las
cuales se ocupan del trabajo doméstico y de la crianza de los hijos. Ese supuesto normativo, y que
contradice la masiva participacion de la mujer en el mercado de trabajo britanico en esos momentos,
anticipd la ideologia del salario familiar de Smith y la exclusion por éste de los sentimientos de
benevolencia o simpatia como parte de las motivaciones econdmicas al quedar recluidas las mujeres en
una esfera no mercantil como era el hogar. Hume considera el hogar como escenario de la motivacion
altruista, aquella por la cual la accidon generosa del marido como ganador del pan espera la reciprocidad
de la esposa como ama de casa. En el mercado, en cambio, el marido busca su interés propio. La
prefiguracion del concepto de distancia social también le sirvid a Hume para replantearse el problema
de la justicia distributiva. Hume crefa que la igualdad perfecta era impracticable porque resultaba
contraria a la diversidad de talentos de la naturaleza humana, y ademas, podia conducir a la tiranfa. En
un mundo de escasez, habitado por seres que mostraban una “generosidad limitada” (es decir, que se
preocupaban primero de su bienestar, y subsidiariamente del bienestar de los individuos méas proximos
aellos), el problema de la justicia social remite al establecimiento de la propiedad privada. Para Hume,
la propiedad privada (como el dinero) es una convencion inventada para favorecer la cooperacion de
manera espontanea: nace del acuerdo tacito basado en la percepcion de que el respeto a la misma es
beneficioso para todo el mundo. A medida que la sociedad se hace mas compleja esa convencion
sustentada sobre acuerdos privados precisa de una sancion legal por parte de otra institucion (el
gobierno) que surge, no por medio de un pacto social, sino también como convencion (como un juego
repetido que acaba siendo cooperativo). La defensa de la propiedad privada, por tanto, debe ser la tarea
esencial del gobierno, al que aquella precede (igual que en la teoria de Locke): dicha defensa redunda
en el interés pablico porque permite a los individuos realizar intercambios voluntarios para maximizar
su utilidad, intercambios que si el gobierno no interfiere en el mercado, llevaran a un 6ptimo social.

Gracias a su conocimiento de la historia Hume reconocid que el origen de la mayoria de los
gobiernos no respondia a este esquema, sino a la usurpacion y al derecho de conquista, de manera que

la distribucion de la propiedad era el resultado de la violencia. Este alejamiento de la situacion de
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equidad privaba al pobre de mas satisfaccion de la que obtenia el rico, es decir, disminuia el bienestar
neto de la sociedad. Por eso, defendid una distribucion mas igualitaria de la renta (como la que habia
en Inglaterra frente al caso de Francia) y supo ver algunas conexiones dinadmicas entre distribucion y
crecimiento. Una excesiva desigualdad, segin Hume, entorpece el progreso econdmico por tres
motivos: favorece el “lujo vicioso” (el de las clases privilegiadas, que Hume considera como parasitos
sociales, en evidente oposicion a la concepcion de los fisidcratas), desincentiva el espiritu de empresa y
la laboriosidad de los trabajadores, y ocasiona inestabilidad politica y social, pudiendo conducir a un
gobierno tiranico. En cambio, una distribucion mas igualitaria del ingreso es garantia de un amplio
mercado para la industria (lo que Hume identifica con el “lujo moderado”, la mejora en los niveles de
consumo de la mayoria de la poblacion), de unas finanzas estatales mas saneadas y de un gobierno
libre. Esta distincion entre lujo vicioso y lujo moderado es una clara desautorizacion de la teoria
mercantilista de la utilidad de la pobreza y de sus tardios defensores como Mandeville: si para éste la
blisqueda del interés propio (los vicios privados de las clases privilegiadas, como el consumo de lujo)
redundan en beneficio publico, para Hume, ese lujo inmoderado es perjudicial, mientras el lujo
moderado representa el mayor incentivo a la laboriosidad de campesinos y trabajadores. El trabajo es
el factor que impulsa la riqueza real de un pais (que no reside en los metales preciosos), y el estimulo al
trabajo es la esperanza de mejorar los niveles de consumo, donde el estimulo procede del exterior. Al
contrario que para los mercantilistas, el consumo se convierte en el motor del crecimiento econdmico y
el comercio exterior es un juego de suma positiva que primero incentiva la laboriosidad y luego la
ampliacion del mercado y la innovacion.

En su ruptura con el pensamiento mercantilista sobre el comercio exterior, Hume realizd un
importante descubrimiento y diversas anticipaciones originales. El descubrimiento tebrico mas
importante de Hume fue el mecanismo de ajuste-precio o mecanismo de flujo de metales preciosos, al
que también llegd por su cuenta Cantillon. La originalidad de Hume radica en que lo ilustra con una
metafora de la mecanica fisica que contiene explicitamente la nocidon de equilibrio. En una economia
cerrada la cantidad de dinero en circulacion no tiene importancia, ya que los precios se ajustan
proporcionalmente, tal y como habia demostrado Locke. Pero en una economia abierta, un cambio en la
oferta de dinero provoca cambios en los precios que afectan a la competitividad. Asi, una balanza
comercial favorable para Inglaterra con el extranjero no se podra mantener de manera permanente.

Durante el proceso de expansion monetaria se estimula de manera transitoria la actividad econdomica
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porque los precios crecen mas deprisa que los salarios, lo que se percibe como un incremento de la
demanda real, que genera aumento de la produccion y del empleo. Pero como la entrada de oro eleva
los precios internos a la vez que descienden los del extranjero, esto hace que los consumidores
extranjeros reduzcan sus compras de productos ingleses, lo que disminuye las exportaciones de
Inglaterra; paralelamente, el diferencial de precios entre Inglaterra y el exterior lleva a los consumidores
ingleses a comprar los productos extranjeros mas baratos, lo que aumenta las importaciones. En
consecuencia, el superavit comercial se acaba convirtiendo en déficit y el ciclo se pone en marcha de
nuevo tras una depresion transitoria (ver Materiales). En definitiva, en una economia abierta no hay
razOn para los temores mercantilistas de que, no existiendo restricciones al comercio, la nacion vea
disminuir su stock de dinero, ya que es el nivel de desarrollo econdmico el que determina la oferta de
ahorro a través de ese mecanismo de ajuste automatico. Y el factor clave del desarrollo de un pais es
precisamente la libertad de su comercio exterior. En este sentido, Hume anticipa la teoria de la
convergencia y las teorfas de la ventaja absoluta y de la salida del excedente e incluso la teoria de la
ventaja comparativa. Para cualquier nivel de desarrollo econdmico el librecambio incrementa la renta
real al asegurar una mas eficiente asignacion de recursos (los beneficios estaticos vinculados a la
ventaja absoluta de Smith y a la ventaja comparativa de Ricardo). Lejos de inhibir el crecimiento
econdmico de otros paises, el crecimiento de una nacion contribuye al desarrollo de sus vecinos por
medio del comercio. Asi, las importaciones de productos industriales procedentes de un pais avanzado
(como lo fue Holanda con respecto a Inglaterra) permitieron a los ingleses incorporar la tecnologia con
la que se fabricaron esos bienes, favorecieron el espiritu de empresa y el uso de recursos ociosos,
impulsando el progreso de la economia britanica que acabo superando la riqueza de Holanda (he aqui
la primera formulacion de la teoria de la convergencia o catch-up). Para Hume una economia atrasada
no avanzara espontaneamente porque las manufacturas no se desarrollan sin un mercado y los
campesinos no demandan lo que nunca han visto. Precisamente por ello, las importaciones de bienes
de consumo manufacturado proporcionan el incentivo para producir el excedente y luego el comercio
exterior sigue promoviendo el desarrollo al introducir innovaciones de proceso y expandir el mercado:
el comercio deja de ser un juego de suma cero a la manera mercantilista para convertirse en un juego
de suma positiva que ya asumiran Turgot y Smith. Finalmente, Hume intuyo la teoria de la poblacion
de Malthus, segn la cual ésta se ajusta automaticamente a los recursos disponibles para su sustento

por medio de una serie de frenos derivados de la necesidad y la pobreza (Goldsmith 1974: 740;
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Rotwein 1974: 538-539; 1987: 693-694; Allen 1987: 431; Cesarano 1987: 456; Eltis 1987: 495;
Shelton 1987: 705; Ayer 1988: 145-158; Rostow 1990: 18-33; Rima 1995: 33, 48, 53-55; Brewer
1995: 613, 630; Gordon 1995: 247; Screpanti y Zamagni 1997: 49-51, 63-67; Perrotta 1997: 295-301,
307-310; Landreth y Colander 1998: 44-46, 132; Milgate y Stimson 1998; Stein 1998a: 397-398;
Sugden 1998b: 453-454, 457; Postema 1998: 470; Rosenberg 1987: 298; Hirschman 1989: 44;
Vickers 1987: 682; Argemi 1987: 61-62, 84; Ekelund y Hérbert 1991: 68-69; Perdices 1994: 28-29;
1998: 155-158; Gordon 1995: 88, 96-97; Cabrillo 1997: 2-3; Pascual 1996: 44-45; Ullman-Margalit
1998: 365; Sugden 1998a: 485; Oz-Salzberger 1998: 125; Dominguez 2001: 191; Backhouse 2002:
112-114; Brewer 2003: 91-92; Brewer 2003: 89-91; Vaggi y Groenewegen 2003: 80).

Adam Smith y la economia politica como parte de la filosofia moral. Smith fue profesor
primero de logica y retorica y luego de filosofia moral en la Universidad de Glasgow y, como Hume,
intentd construir un sistema unificado sobre el comportamiento humano en la sociedad tomando como
referencia la fisica de Newton. Para ello partid, siguiendo a Hume, de la existencia de una naturaleza
humana comiin que se puede investigar mediante una mezcla de introspeccion racional (es decir,
mediante la observacion de los actos del propio sujeto como axiomas para deducciones) e induccion (a
partir del registro historico para la verificacion empirica). Igual que Hume, pues, Smith trata de
descubrir la leyes empiricas del comportamiento humano y mantiene una posicion relativista y dualista:
el comportamiento humano depende del contexto institucional especificado en cada momento historico
y, aunque se puede estudiar partiendo del individuo, dicho comportamiento esta influido por la
sociedad o el grupo social al que el individuo pertenece. Ademas de estas influencias metodologicas,
Smith también tomo6 de Hume la nocion de equilibrio del mecanismo de flujo de los metales preciosos
y sus implicaciones tedricas (relativas a la ventaja absoluta y a la salida del excedente) y politicas
(librecambistas). Hume fue quien introdujo a Smith en Francia (pais que conocid como tutor del hijo
del duque de Buccleuch, un cargo por el que renuncid a su catedra a los 41 ahos), donde trabd
conocimiento de las teorias de la fisiocracia y de Turgot. Su primera obra como filoésofo moral, Teoria
de los sentimientos morales (1759) tiene por subtitulo casi el mismo que el Tratado sobre la
naturaleza humana (1739) de Hume (un intento de introducir el método experimental en los asuntos
morales) y se inspird directamente en la Investigacion sobre los principios de la moral (1751) de su
amigo. En este obra, que Smith considerd la méas importante de toda su carrera, despliega un programa

de investigacion en filosoffa moral alrededor de las tres virtudes estoicas (prudencia, justicia y
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benevolencia), que conducen a la felicidad (Skinner 1987a: 701-702; 1987b: 363; Walsh 1987b: 864;
Vaggi 1987c: 606; Vaughn 1987b: 997; Blaug 1987: 439; O'Brien 1989: 50, 102, 173, 205; Gordon
1995: 143, 150, 160; Cabrillo 1997: 3; Stein 1998b: 7; Landreth y Colander 1998: 67, 69; Vaggi y
Groenewegen 2003: 103; Skinner 2003: 94-95).

Para los estoicos, la felicidad se consigue mediante la erradicacion de las pasiones, que ellos
consideran como desviaciones del orden de la naturaleza, y la practica de las virtudes. A pesar de su
teorico desapego a la riqueza, los estoicos justifican la acumulacion de la riqueza siempre que fuera de
manera honrada, esto es, como resultado de la laboriosidad y la frugalidad. La idea estoica de
frugalidad fue recogida por el maestro de Smith, Francis Hutchenson (a su vez influido por los
teoricos de la ley natural), le sirvio para proponer que el ahorro es la causa del crecimiento economico,
frente a los epicireos que defendian, en coherencia con su rehabilitacion del concepto de felicidad
asociado al placer, que el consumo presente es lo que determina la produccion futura, como Hume.
Pero Smith se preocupd de estos asuntos asociados a la virtud de la prudencia, después de tratar
extensamente las virtudes de la benevolencia (Teoria de los sentimientos morales, 1759) y la justicia
(en los apuntes de 1763-64 publicados mucho maés tarde con el titulo de Lecciones sobre teoria del
derecho). La benevolencia o simpatia consiste para Smith en ponerse en el lugar de un espectador
imparcial que juzga nuestras propias acciones (de acuerdo con una regla ideal de comportamiento del
individuo en sociedad) y también significa la capacidad del ser humano para manifestar “sentimientos
solidarios” hacia otras personas, tiene que ver con el altruismo, cuya motivacion es el deseo de
aprobacion de tal conducta por los otros. La prudencia, en cambio, promueve el calculo racional de
nuestras acciones por medio del cual el ser humano preserva e incrementa su fortuna y asi puede
ayudar a otros, aunque el egoismo prevalece como motivacion primaria de tal virtud. Por su parte, la
justicia, la tercera de las virtudes estoicas, es el conjunto de reglas legales que salvaguardan la vida, la
libertad y la propiedad, poniendo limites a la persecucion del interés egoista. Como para Hume, la
justicia equivale a la propiedad privada, una convencion anterior al gobierno que surge, lo mismo que
éste, para resolver problemas de coordinacion entre individuos cooperativos. En efecto, la propiedad
privada es una convencidn necesaria para que se haga efectivo el “el deseo [innato] de mejorar nuestra
condicion”, este universal derivado del comportamiento egoista del ser humano, porque la propiedad
privada es la premisa para “negociar, cambiar o permutar una cosa por otra” o “disposicion

permutativa” que Smith predice de todos los individuos. Esta disposicion universal es el resultado de
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la falta de independencia que tienen los humanos como animales sociales que son en comparacion con
los otros animales. En la familia, el altruismo asegura la reciprocidad en el intercambio, pero en el
mercado es el egoismo, a través de la mano invisible, lo que asegura el bienestar ptiblico en términos de
eficiencia paretiana, como resultado no intencionado de las acciones individuales. Asi, al encerrar el
altruismo en la esfera del hogar, Smith pudo centrarse en el egoismo como motivacion humana
fundamental en su estudio sobre la prudencia, que convirtid en el tratado de economia politica de mas
éxito en el siglo XVIII. No obstante, el recurso al espectador imparcial que va asociado al concepto de
simpatia es constante en diversos aspectos de la teorfay de la politica econdmica de Smith, en donde
sistematicamente introduce matizaciones en sus enunciados generales. Y son esos detalles los que
precisamente le han convertido en el clasico de los clasicos (Monro 1987: 298; Walsh 1987b: 864-85;
Deane 1993: 68; Gordon 1995: 152-155, 224, 229, 236; Rodriguez Braun 1997a: 13; 1997b: 12, 15-
18, 28; Rose 1998: 94; Sugden 1998a: 485-486; Stein 1998b: 7-8; Backhouse 2002: 122-123; Vaggi
y Groenewegen 2003: 105).

Un buen ejemplo de esta posicion equidistante es el tema de las relaciones entre el mercado y el
Estado. Algunos autores coetaneos de Smith y luego varios historiadores del pensamiento econdmico
consideraron que la mano invisible en el orden espontaneo al que conduce el egoismo es equivalente
para Smith al Ser Supremo en el orden natural armonioso y autorregulado que Newton habia
propuesto para el universo fisico a partir del principio de gravitacion universal. Sin embargo, Smith
construyd su teoria a la manera de Hume, es decir, huyendo de cualquier apelacion teoldgica: la mano
invisible no es trascendente sino que precisa para funcionar de un elemento tan prosaico como el
Estado, auténtica mano visible en el esquema smithiano. El concepto de mano invisible sirvi6 a Smith
para denunciar que muchas de las regulaciones estatales de su época eran perjudiciales para el
crecimiento econdmico, pero esto no le impidi6 reconocer que la conexion entre el bienestar individual
y el bienestar de la sociedad (la libertad natural) requiere la existencia del Estado al que atribuye
funciones muy precisas. El Estado es responsable de la provision de los bienes ptiblicos puros (los
servicios de justicia, policia y defensa) que definen y protegen el derecho de propiedad; debe establecer
diversas regulaciones para reducir los costes de transaccion; y, finalmente, debe suministrar de bienes
que por su caracter indivisible o por la escala de su provision no puede confiarse al mercado, como la
formacion de capital fisico (a través de las obras publicas), la acumulacion de capital humano (el

suministro de servicios sanitarios y educativos basicos) o los servicios postales. Para Smith los
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impuestos estatales no se conciben meramente como una compensacion por los servicios prestados,
sino también como un instrumento de reforma social: es partidario de un impuesto proporcional sobre
el ingreso y de la financiacion estatal de la educacion popular (para prevenir los efectos alienantes de la
division del trabajo), y considera que el sistema fiscal debe incentivar la redistribucion del ingreso
desde los terratenientes (a los que atribuye un comportamiento de consumo ostentoso) a los
capitalistas (la clase frugal) para favorecer, via aumento del ahorro, el crecimiento econdmico (Viner
1974: 759, 761; Rosenberg 1976: 233; Skinner 1987b: 371-374; Robertson 1987: 271; Eatwell 1987:
537; O'Brien 1989: 56, 58, 380, 392; Galbraith 1989: 76, 86; Rostow 1990: 38, 48-49; Gordon 1995:
164-166, 249; Barbé 1996: 217; Rodriguez Braun 1997a: 15; Landreth y Colander 1998: 69, 73;
Backhouse 2002: 128-129).

La economia politica de Smith: valor, distribucion y crecimiento. Smith puso como titulo a su
tratado de economia politica Investigacion sobre la naturaleza y causas de la riqueza de las naciones
(1776). Algunos autores consideran que se inspird en el titulo de la obra del predecesor de la
fisiocracia Boisguilbert (Disertacion sobre la naturaleza de la riqueza, el dinero y la tributacion,
1704) y que evitd la palabra economia politica para diferenciar su libro de los Principios de economia
politica de James Stuart aparecidos en 1767. La obra debid mucho a Hume, Cantillon, los fisiocratas, y
Turgot y mantuvo un enfoque caracteristico historico y ético. Su objetivo fundamental el estudio de las
fuerzas que promueven u obstaculizan el crecimiento econdmico con un fin aplicado: establecer
recomendaciones de politica econdmica para aumentar la riqueza de Gran Bretaha, riqueza que, por
primera vez, se concibe en términos de flujo anual de produccion o renta per capita. Segin Smith, el
consumo es el fin de la produccidn y la riqueza de una nacidn deriva de su trabajo: no del excedente de
la balanza comercial como crefan los mercantilistas, ni del excedente de la agricultura a partir del factor
tierra como crefan los fisiocratas, sino de la productividad de los trabajadores y la proporcion entre los
que estan empleados en trabajos productivos (los que producen mercancias y dejan un producto neto)
e improductivos (los que producen servicios y que técnicamente consumen el equivalente a lo que
producen). El capital, a su vez, no se asimila a los metales preciosos, sino que se concibe en términos
fisicos (como un stock de mercancias), cuya acumulacion es el resultado de posponer el consumo
presente para conseguir un consumo mayor en el futuro. Esa acumulacion previa es la que determina la
division del trabajo, auténtica caja negra de la teoria del crecimiento smithiana, asi como la proporcion

de la poblacidon dedicada a trabajos productivos. Pero antes de analizar la teorfa del crecimiento
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conviene abordar primero la concepcion del valor y la teoria de la distribucion de Smith, que se
integran en su teoria del crecimiento a través, respectivamente, de la consideracion del trabajo como
fuente de toda la riqueza y de la doctrina del fondo de salarios (O'Brien 1989: 59-61, 286; Harris
1987: 445; Brewer 1995: 632-633; Screpanti y Zamagni 1997: 69; Rodriguez Braun 1997a: 13;
Landreth y Colander 1998: 74-75; Vaggi y Groenewegen 2003: 42, 87. 107; Skinner 2003: 107).

En la medida que la division del trabajo surge del deseo natural de mejorar y de la disposicion
permutativa del ser humano como ser social, cada individuo debe disponer de los frutos de su propio
trabajo para poderlos intercambiar. La teoria del intercambio supone, pues, la propiedad privada y
conecta logicamente con la teorfa del valor, pues el proposito de ésta es explicar las fuerzas que
determinan los precios relativos. El problema inicial es que los bienes pueden tener un valor de utilidad
o uso (una utilidad inmediata, y en este caso Smith habla de utilidad total), o un valor de cambio (el
poder de cambiarse por otros bienes) y ambos valores no tienen por qué coincidir. Esta falta de
concordancia es la base de la paradoja del valor, también conocida como “paradoja del agua y los
diamantes” que ya anticipd Locke. Los bienes que tienen una elevada utilidad total, un gran valor de
uso, como el agua, apenas tienen valor de cambio: con un bien imprescindible para el ser humano ,
como el agua, que tiene una elevada utilidad total, se pueden adquirir muy pocas cosas. Por el
contrario, los bienes que tienen un elevado valor de cambio (como los diamantes) apenas poseen
utilidad total (el ser humano puede prescindir completamente de ellos), su utilidad inmediata o valor de
uso es casi nulo. Es evidente que Smith no captd el hecho de que junto a la utilidad total hay una
utilidad marginal por la que se puede pagar un precio en funcion de las cantidades disponibles. Por
ello, se centrd en el anilisis del valor de cambio, ya que éste expresaba una capacidad objetiva
(medible) de compra de otros bienes.

Para abordar la teorfa objetiva del valor de Smith y de los economistas clasicos hay tener
presentes tres nociones basicas: la medida, la regulacion y los fundamentos del valor. La metafora del
termOometro de Thomas de Quincey, un escritor influido por Ricardo, permite distinguir esos tres
niveles: un termdometro mide la temperatura del aire pero no dice nada de los elementos que regulan la
temperatura en un momento dado, ni sobre los fundamentos tedricos (las leyes permanentes) que
explican que haga calor o frio. En la teoria del valor de los clasicos hay que partir, en primer lugar, de
una consideracion temporal en la formacion de los precios relativos: un periodo a corto plazo (en el

que se determinan los precios de mercado, los precios que ahora conocemos como precios de
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equilibrio a corto plazo, que se regulan por las fuerzas de la oferta y la demanda) y un periodo de largo
plazo (en el que se ventila la formacion de un precio natural, el que ahora conocemos como precio de
equilibrio a largo plazo, que para Smith depende sblo de la oferta, donde localiza el fundamento del
valor). A corto plazo (“en un mismo tiempo y lugar”), el dinero, para Smith, es una medida exacta del
valor de cambio, pero a largo plazo es muy dificil hacer comparaciones basadas en términos
monetarios o de otro tipo (por ejemplo con el grano), por lo que Smith recurre al trabajo adquirible, es
decir al salario que paga el capitalista por el trabajo, ya que considera que el trabajo es el fundamento
original del valor, lo que crea la riqueza de una nacion. Asi Smith conecta su teoria del valor con su
teoria del crecimiento.

En las sociedades de cazadores y recolectores, donde no existe acumulacion de capital y la tierra
es comin, toda la produccion pertenece a los trabajadores. En tales sociedades, la medida universal del
valor y el fundamento del mismo es el tiempo de trabajo y el esfuerzo necesario para producir o
adquirir los bienes. Aqui se tropieza con la primera dificultad de todas las teorias del valor basadas en
el trabajo: si la cantidad de trabajo es funcion de mas de una variable (tiempo y esfuerzo, que Smith
concreta en este Gltimo caso como dependiente del ingenio y habilidad del trabajador y de la fatiga del
trabajo) entonces es necesario encontrar un procedimiento para ponderar la importancia relativa de
estas variables. Smith trata de resolver este problema afirmando que las diferencias entre tiempo, el
ingenio, la habilidad y la fatiga quedan reflejadas en los salarios pagados por el trabajo. Su teorfa del
valor es, asi, circular. Utiliza los salarios, que son precios relativos del trabajo, para explicar los precios
relativos de la economia: afirma que un bien tiene valor de acuerdo con los salarios pagados al
trabajador (el trabajo adquirible) y no de acuerdo con la cantidad de trabajo contenido o incorporado
en el bien, que es como luego Ricardo y Marx trataran de desarrollar sus respectivas teorias del valor.
En una sociedad primitiva, suponiendo constante el esfuerzo, que los cazadores fueran racionales y les
impulsaran motivos egoistas para cooperar, y que los costes de la caza fuera constantes en relacion a
las cantidades cazadas, Smith expone esta teoria del trabajo adquirible mediante un ejemplo en el que
se requieren dos horas para capturar un castor o alternativamente dos venados, de manera que dos
cazadores pueden llegar a un acuerdo satisfactorio si intercambian un castor por dos venados. El
precio del castor sera pues el doble que el del venado 1C = 2V. Este es un precio natural o de
equilibrio a largo plazo en el que lo Gnico que importa es la oferta. La razon es muy sencilla:

supongamos que se pusiera de moda entre los cazadores llevar un gorro de piel de castor, de manera
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que este aumento de la demanda implicase que el precio a corto plazo o de mercado de los castores
aumentara hasta 1C = 3V. Los cazadores empezarian a preferir cazar castores en lugar de venados y el
resultado serfa un incremento de la oferta de castores y un descenso de la oferta de venados que
restauraria el precio natural o de equilibrio a largo plazo. Si por cualquiera otra razon el precio de
mercado de los castores cayera hasta 1C = 1V, los cazadores preferirian cazar venados en lugar de
castores y el resultado serfa un incremento de la oferta de venados y un descenso de la oferta de
castores que restauraria el precio natural o de equilibrio a largo plazo. En definitiva, este precio
depende solo del trabajo, ya que este factor de produccion es el inico responsable de las variaciones de
la oferta en la economia de los cazadores.

Ahora bien, una vez que la tierra es propiedad privada y existe un stock de capital, como ocurre
en las etapas agricola y comercial, el fundamento y la medida del valor dejan de coincidir en el trabajo,
puesto que el precio final del producto debe incluir los rendimientos de los propietarios de esos
nuevos factores de produccion. Dicho de otra manera, los precios deben proporcionar un ingreso a los
trabajadores, pero del producto que el trabajador saca de la tierra hay que deducir una renta para el
propietario. Ademas, si el propietario coincide con el que paga los salarios de los trabajadores también
hay que realizar una segunda deduccion: el anticipo que dicho propietario adelanta al trabajador de la
tierra para que se alimente hasta que recoja la cosecha, anticipo que constituye la ganancia de ese
capital previamente ahorrado (en la sociedad comercial, el comerciante-empresario anticipa al
trabajador la materia prima para que la transforme y después le paga por pieza una cantidad de la que
deduce la ganancia por ese adelanto). De modo que el fundamento del valor responde a los costes de
produccidn de estos tres factores: es aditivo. Si identificamos el fundamento del valor de cambio de un
bien con su precio natural p,, éste sera igual a

pn=wL+ p.T +rK
donde w, p. y r son los salarios por unidad de trabajo, la renta por unidad de tierra y la tasa uniforme
de beneficios respectivamente y L, Ty K las cantidades respectivas de trabajo, tierra y capital directa e
indirectamente empleadas en la produccion de la una unidad de producto.

En la economia agricola o comercial, la capacidad adquisitiva que proporciona el trabajo (el
trabajo adquirible) se puede seguir utilizando como medida del valor si las mercancias involucradas en
un intercambio tienen la misma proporcion de sus precios debida al coste en trabajo. Supongamos dos

mercancias (una manta M y un armario A) en cuyos costes de produccion se incluyen los salarios, las
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ganancias y la renta, siendo los salarios la misma proporcion sobre el coste total (aditivo) en ambas. El
precio relativo de esas mercancias sera la ratio de sus costes totales respectivos. Si IM =2A'y el 50%
del coste de produccion para las dos mercancias son salarios, entonces:

(50x1M)/100 = (50x2A)/100

0°’5M = 1A, que es equivalente a IM =2A

Pero si los salarios representan proporciones distintas entre dos mercancias involucradas en un
intercambio, la estructura de precios relativos entre ambas se modifica y el trabajo adquirible pierde su
condicion de medida del valor. Supongamos que el coste de produccion en salarios de las mantas
sigue siendo el mismo y el de los armarios sube al 75%, entonces se producird una variacion de la
estructura de precios relativos con respecto a la anterior

(50x1M)/100 = (75x2A)/100

0’5M = 1’5A, que es equivalente a 1M = 3A

En este caso, el trabajo adquirible no se puede utilizar como medida del valor a lo largo del tiempo.
Este problema es el que trataran de resolver Ricardo y Marx y sus seguidores en el siglo XX.

En una economia compleja, la regulacion del precio de mercado (precio de equilibrio a corto
plazo) y los fundamentos del valor o precio natural (precio de equilibrio a largo plazo) se explican con
la misma logica que en la economia primitiva. A largo plazo, y si se suponen costes unitarios
constantes (es decir, que la curva de oferta es perfectamente elastica y por tanto horizontal), existe un
“precio natural” p, que depende Unicamente de los costes de produccion, precio hacia el cual
“gravitan” los precios de mercado (ver Materiales). Este precio natural es el precio que permite pagar
a los trabajadores, los capitalistas y los terratenientes a los tipos normales de retribucion (la “tasa
natural” de los salarios, beneficios y rentas) y es el que satisface lo que Smith denomina demanda
efectiva, la demanda de aquellos que estan dispuestos a pagar el precio natural de una mercancia,
correspondiente a la cantidad x* de la curva de oferta S*. En términos agregados esta remuneracion
determina el nivel de demanda global que podra hacerse efectiva, equivale, por tanto, al producto anual
de la nacion. Después de Smith el economista francés Jean Baptiste Say formulara a partir de aqui su
famosa ley de mercados (la oferta crea su propia demanda), pero cabe sehalar que Smith todavia sigue
anclado en el empirismo y, por tanto, reconoce que factores como la tierra y el trabajo no pueden
desplazarse libremente y sin costes de unos sectores a otros (el supuesto fundamental de la ley de

Say), lo que puede dar origen a una capacidad productiva excedente que sOlo se elimina mediante el
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comercio (teoria de la salida del excedente). La demanda, que Smith contempla como una curva con
una pendiente negativa tal que D, no interviene en la determinacion del precio a largo plazo, sino
Gnicamente en la determinacion del precio de mercado. En este punto, el esquema de regulacion del
valor de Smith se anticipa al analisis del equilibrio parcial de Marshall, donde la variable independiente
o de ajuste es la cantidad y la dependiente el precio. Asi cuando la cantidad de cualquier mercancia
disponible en el mercado es menor que la demanda efectiva, como ocurre en x| correspondiente a la
curva de oferta a corto plazo Sy, se producira escasez y la competencia entre demandantes hara subir el
precio de mercado por encima del precio natural, por ejemplo hasta p;. Cuando la cantidad de
cualquier mercancia disponible en el mercado es mayor que la demanda efectiva, como ocurre en x,
correspondiente a la curva de oferta a corto plazo S;, se producira una plétora y la competencia entre
oferentes hara bajar el precio de mercado por debajo del precio natural, por ejemplo hasta p;.

Pero este no es el final de la historia, ya que también se ha querido ver en Smith un pionero de la
nocion de equilibrio general de Walras, que utiliza los precios como variable independiente o de ajuste
de los mercados de bienes y factores y las cantidades como variables dependientes: en condiciones
competitivas, si por cualquier circunstancia todos o algunos de los precios de los factores de
produccion fueran mayores que su tasa natural, como ocurre en el sector A, los propietarios de los
factores, siguiendo su interés egoista por conseguir mayores salarios, beneficios o rentas, se moverian
hacia ese sector y aumentarfan su produccion desplazando la curva de oferta S; hacia la derecha hasta
aproximarla al punto E, en el que coinciden el precio de mercado y el precio natural; al contrario, si
todos o algunos de los precios de los factores de produccion fueran menores que su tasa natural, como
ocurre en el sector B, los propietarios de los factores se moverian hacia otros sectores, con lo que la
curva de oferta S, se desplazaria hacia la izquierda hasta aproximarse al punto E. Asi, el precio de
mercado de cualquier bien muestra una tendencia a gravitar hacia su precio natural. Ahora bien, Smith
aunque llega a la nocidn de equilibrio natural no es un tedrico de la competencia perfecta: reconoce que
puede haber factores que distorsionan de modo permanente la tendencia de los precios de mercado a
gravitar sobre el precio natural (es decir, considera que puede haber precios como p; para sectores
como A a lo largo de periodos muy dilatados de tiempo), debido a ventajas de localizacion y
tecnologicas, monopolios comerciales, restricciones a la movilidad del trabajo e incluso poder
monopsonista de los empleadores (Caton 1985: 840; O'Brien 1989: 115-120; Skinner 1987b: 365;
Argemi 1987: 123-124; Garegnani 1987: 565; Ekelund y Hérbert 1991: 113-119; Blaug 1985: 70-71;
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Vianello 1987: 107-109; Eatwell 1987: 538; Milgate 1987: 179; Walsh 1987b: 864; Vaggi 1987c:
606-607; 1987d: 334; Boggio 1987: 392; Deane 1993: 78; Rima 1995: 100; Gordon 1995: 160-164;
Barbé 1996: 148-149, 157-158, 165-166, 178-183; Screpanti y Zamagni 1997: 71-73; Cabrillo 1997:
3-4; Dome 1994: 8-10; Landreth y Colander 1998: 82-83; Vaggi y Groenewegen 2003: 110).

La teoria de la distribucion de Smith queda conectada a la teorfa del valor porque los precios
relativos de los factores de produccidon (trabajo, tierra y capital) determinaran la distribucion del
ingreso en forma de salarios, rentas y ganancias. El supuesto de partida es la existencia de una
sociedad dividida en clases donde los agentes persiguen su interés propio. Como el trabajo es el Gnico
factor de produccion que poseen la mayoria de las familias, para ellas el ingreso depende de las tasas
salariales y del niimero de horas y miembros de la familia que trabajen; puesto que el nivel de salarios
s0lo permite la satisfaccion de los deseos inmediatos de consumo, Smith considera que los
trabajadores tienen una propension al ahorro nula. En cambio, la cantidad de ingreso que reciben las
clases propietarias depende de la extension y rentas de sus tierras y de las ganancias que les
proporcionen sus capitales. Los propietarios de tierras, los terratenientes, aunque tienen ingresos
suficientes que les permiten acumular capital, los gastan en consumo de bienes de lujo y en contratar
trabajo improductivo (consumo de servicios) a fin de satisfacer sus enormes deseos de ostentacion.
Solo los propietarios del capital (capitalistas) propenden a aumentar su riqueza mediante el ahorro y la
inversion, absteniéndose de consumir. En consecuencia, cuanto mayor sea la parte del ingreso nacional
que corresponda a las ganancias de los capitalistas en detrimento de los terratenientes, mayor sera el
crecimiento de una nacion.

Igual que los bienes intercambiables, el factor trabajo tiene un precio de mercado y un precio
natural. A largo plazo, el precio natural del trabajo depende del crecimiento de la poblacion que empuja
a los trabajadores hacia un salario de subsistencia. A corto plazo, el precio de mercado del factor
trabajo se regula por la oferta de ese factor y la demanda que depende del fondo de capital acumulado
previamente para emplear a los trabajadores. Esta idea del capital como fondo salarial (Io que se
conoce como doctrina del fondo de salarios) estaba en Cantillon, los fisiocratas y Turgot: el capital
acumulado constituye un fondo fijo para el mantenimiento de la poblacion trabajadora, ya que el
salario es un adelanto del propietario del fondo a los trabajadores por el que esta legitimado a obtener
una ganancia, una especie de resto entre el valor de lo producido por los trabajadores y el valor de sus

salarios después de descontar la renta de la tierra. Esta posicion obvia de fuerza de los empleadores del
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fondo, unida a su menor nimero, mejor coordinacion y mayor influencia politica, produce una
competencia asimétrica entre ellos en su deseo de pagar lo menos posible, y los trabajadores (con
mayores dificultades de coordinacidon, entre otras cosas porque sus organizaciones estaban
prohibidas), en su deseo de cobrar més. El resultado de esa asimetria es que, en un estado estacionario
hipotético, el salario de mercado tiende a aproximarse al salario de subsistencia, que es el que cubre el
coste de las necesidades de consumo inmediato de los trabajadores (alimentacion, vestido y
alojamiento) antes de mostrarse dispuestos a tener hijos.

Ahora bien, como para la reproduccion de la mano de obra es necesario que el trabajador
consiga ganar “algo mas que su sustento”, Smith introduce en este punto la ideologia del salario
familiar (el salario que deben cobrar los padres de familia para mantener al menos a sus hijos),
ideologia que justifica la discriminacion salarial de la mujer (que como mucho solo debe cobrar “para
remediarse a sf misma”) y la consideracion del trabajo doméstico como trabajo improductivo, un
planteamiento similar al de Hume, que heredaran Malthus, Marx o Marshall y que completo en el
campo econdmico de la filosoffa moral la labor de exclusion de las mujeres que Hobbes, Locke y
Rousseau desarrollaron en el campo de la ciencia politica. En la época de Smith, esta ideologia fue
criticada por las precursoras del feminismo liberal, como Mary Wollstonecraft, que vieron en ella un
intento de minusvalorar la contribucion de las mujeres como trabajadoras en la industria a domicilio. El
famoso ejemplo de la fabrica de alfileres con el que Smith ilustra su teorfa de la division del trabajo, es
sintomatico de esta ideologia androcéntrica: aunque se trataba de un trabajo tipicamente femenino,
Smith lo presentd, contra su habitual realismo, protagonizado por hombres y nifos (Blyth 1987: 836;
Bharadwaj 1987a: 617-618; Gilibert 1987a: 990-991; Skinner 1987b: 367; Rima 1987: 837; O'Brien
1989: 160; Ekelund y Hérbert 1991: 120; Blaug 1985: 74; Barbé 1996: 55; Screpanti y Zamagni
1997: 69; Sutherland 1995: 97-99, 104-105; Pujol 1998: 18, 22-23; Landreth y Colander 1998: 74,
89-90; Dominguez 2001: 191-192).

Ya hemos visto como la teoria historica del valor trabajo de Smith permite considerar la renta y
las ganancias como deducciones del producto del trabajo: la renta y las ganancias serfan, asi, lo que el
excedente o producto neto para los fisiocratas. Lo que hizo Smith fue ampliar la nocion de excedente
desde la agricultura a la industria, para considerar como tal no solo la renta del terrateniente sino
también la ganancia del dueno del fondo salarial. Para Smith, la tierra es un monopolio natural por el

que se puede obtener un producto neto después de cubrir todos los demas costes de produccion. El
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supuesto del que se parte es que la tierra se dedicard a aquel cultivo que presente un mayor
rendimiento, por lo que la renta depende a largo plazo de la productividad de la tierra en su mejor uso
alternativo, y, a corto plazo, viene regulada por la interaccion entre la tierra disponible y el tamaiio de la
poblacion. Smith percibid el conflicto basico entre terratenientes y capitalistas que se avecinaba en la
sociedad inglesa de finales del XVIII, pero no fue hostil a los intereses de la nobleza, ya que, después
de todo, dejo su catedra para emplearse como tutor del hijo de uno de estos aristdcratas. En cuanto a la
tasa de ganancia, a corto plazo esta depende inversamente del nivel de los salarios (cuanto mas altos
sean los salarios mas baja sera la tasa de ganancia, y al contrario). A largo plazo, la tasa de ganancia es
tan fluctuante y estd sujeta a tales incertidumbres que Smith considerd conveniente tomar como
indicador del precio natural del capital los tipos de interés, variable que no es afectada a largo plazo por
fendmenos monetarios, como crefan los mercantilistas, sino por la economia real, pese a lo cual Smith
defendid las leyes contra la usura (era partidario de establecer un tipo legal maximo de interés del 5%)
(O'Brien 1989: 170-173; Ekelund y Hérbert 1991: 123-125; Skinner 1987b: 367; Panico 1987: 877,
Garegnani 1987: 560; Vaggi 1987c: 606; 1987d: 334; Blaug 1987: 439; Montani 1987: 254; Rima
1995: 111-113; Barbé 1996: 97; Landreth y Colander 1998: 91-92).

Smith fue el primero en observar una tendencia decreciente de la tasa de ganancia (un problema
del que se ocuparan también Ricardo, Marx y Keynes), tendencia que atribuy0 a tres factores. El
primero es la competencia en el mercado de trabajo, ya que la acumulacion de capital, la fuerza
impulsora del crecimiento econdomico, también hace que los salarios se incrementen a largo plazo, lo
que puede resultar en detrimento del fondo. Para Smith, el capital es la riqueza acumulada en el periodo
de produccion anterior que no se ha consumido (es decir, que se ha ahorrado) y se concibe en
términos materiales, como capital circulante (dinero, existencias de materias primas y alimentos, bienes
intermedios y productos acabados) y capital fijo (maquinaria, edificios, mejoras incorporadas a la tierra
e incluso una nocidn originaria de capital humano), aunque todo el énfasis se pone en el capital
circulante. Con mayores cantidades de capital (por ejemplo, en forma de existencias de alimentos), las
posibilidades de empleo de trabajo aumentan, es decir, la demanda de trabajo (ver Materiales) se
desplaza hacia la derecha (desde D a D5), lo que provoca un aumento de los salarios por encima del
salario de subsistencia (desde w; hasta w;) que permite a los trabajadores reproducirse y mantener una
familia. El resultado es el crecimiento de la poblacion de Py a Py y el desplazamiento de la oferta de

trabajo hacia la derecha (desde S; a S;), ya que Smith, como Hume, es contrario a la doctrina
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mercantilista de la utilidad de la pobreza. Para €l los mayores salarios llevarian a los trabajadores, dadas
sus preferencias por un mayor consumo en vez de un mayor ocio, a trabajar mas y a reproducirse en
mayores cantidades. Y como existe un desfase temporal entre el incentivo para reproducirse que
suponen unos salarios mas elevados y su efecto (el momento en que los nuevos efectivos
demograficos resultantes de un aumento de la natalidad se incorporan al mercado de trabajo), la teorfa
del salario de subsistencia (como salario natural del estado estacionario) queda conciliada con la
tendencia al crecimiento de los salarios reales a lo largo de la senda w, w3, que Smith observo como
caracteristica del estado progresivo representado por la evolucion de la economia inglesa desde finales
del siglo XVII. Ahora bien, el horizonte del crecimiento de los salarios no es infinito porque el fondo
de salarios puede estancarse e incluso disminuir como resultado de los otros dos factores que empujan
a la tasa de ganancia en una direccion decreciente a lo largo del tiempo: la competencia en el mercado
de bienes, que reduce precios y beneficios, y la competencia en el mercado de inversiones, que agota
las oportunidades derivadas de la apertura de nuevos mercados. En ese caso, el estancamiento del
fondo de salarios llevaria al estado estacionario igualando los salarios de mercado a los de subsistencia
(como ocurria en China, segiin Smith). Si el fondo llegara a disminuir, los salarios de mercado caerian
por debajo del nivel de subsistencia y la poblacion se veria reducida como consecuencia de la pobreza,
el hambre y la mortalidad (Smith anticipa aqui el ajuste positivo malthusiano e identifica esta situacion
con la de las colonias britanicas que “oprime y domina” la compaiia privilegiada de las Indias
Orientales) (Blaug 1985: 74-76; O'Brien 1989: 287; Stigler 1976: 78; Gilibert 1987a: 991; Bharadwaj
1987b: 844; Skinner 1987b: 366-368; Vaggi 1987c: 606; Rostow 1990: 36; Rima 1995: 197;
Landreth y Colander 1998: 92).

La nocion del fondo de salarios conecta la teorfa de la distribucion con la del crecimiento. El
fondo de salarios (el capital acumulado) es el que pone en marcha la division del trabajo y determina la
productividad de los trabajadores, y es el que determina también la proporcion de trabajadores que se
emplean de manera productiva. Smith entiende la division del trabajo, el concepto que remite al caracter
social del ser humano, de dos maneras: en términos técnicos, como especializacion del trabajo dentro
de una empresa, y en términos comerciales, como especializacion de cada individuo, empresa, sector o
pais en la produccion de un determinado producto para su intercambio. En el primer caso, si tenemos
una empresa de produccion de alfileres en la que cada trabajador se especializa en una de las

operaciones separadas en que se puede dividir el proceso de produccion (18 en el ejemplo de Smith)
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se experimenta un gran aumento en el producto por trabajador (de 20 alfileres al dia, que es el producto
por trabajador si cada uno realizara las 18 operaciones, se pasa a 4.800). Por tanto, la division técnica
del trabajo significa un incremento de la cantidad producida por trabajador mayor que la variacion de
los factores de produccion, en lenguaje moderno, representa una funcion de produccion de
rendimientos crecientes, verdadero progreso tecnologico. Smith explica el funcionamiento de esta caja
negra sehalando que la division técnica del trabajo aumenta la habilidad y destreza de cada trabajador,
al permitir la repeticion indefinida de tareas sencillas; ahorra tiempo de trabajo, al eliminar los
desplazamientos de los trabajadores desde una tarea a otra; y facilita la invencion de maquinaria tanto
por parte de los propios trabajadores como de los observadores exteriores. Por influencia de
Rousseau, Smith, igual que otros ilustrados escoceses, reconocid que la division técnica del trabajo,
debido a la monotonia de las operaciones y por el subempleo de las capacidades mentales de los
trabajadores, podia llevar aparejados costes, como la incapacidad para razonar y para ser solidario con
los demas, costes que el Estado debia contrarrestar con la educacion popular. Esto anuncia la tesis de la
alienacion del trabajo de Fourier y Marx, pero, a diferencia de éste Gltimo, Smith no alcanz6 a ver que
la division del trabajo tenfa también un componente de dominacion: el disciplinamiento de los
trabajadores necesario para la puesta en marcha del sistema de fabrica (Viner 1974: 759-760;
Groenegewen 1987b: 902-903; Gilibert 1987a: 992; Stimson 1987: 226; Gordon 1995: 156-158;
Landreth y Colander 1998: 76-77).

Por su parte, la division comercial del trabajo implica la existencia de mercados para intercambiar
las producciones en las que se especializan los agentes econdmicos. Estos mercados se expansionan
por la misma logica de la division técnica del trabajo dentro de cada empresa, ya que dicha division
reduce costes de produccion, de manera que los dos tipos de especializacion se refuerzan mutuamente.
Smith analiza los otros factores que, ademas de la propia division técnica del trabajo, pueden
contribuir a la expansion del mercado. En primer lugar, Smith indica la importancia de buenos medios
de transporte, lo que realza el papel del Estado en el proceso de crecimiento, ya que considera
responsabilidad del gobierno las provision de estos bienes. En segundo lugar, alude al factor de
localizacion, en concreto el acceso al mar y a rios navegables, a través de los cuales “la conduccidon por
agua” permite conseguir economias de escala que reducen los precios de destino de las mercancias. Y
en tercer lugar, destaca sobremanera el comercio exterior. En este sentido, Smith retoma la teoria de la

“salida del excedente” (vent for surplus), todavia de reminiscencias mercantilistas, seglin la cual el
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comercio exterior es una forma de colocar el excedente no consumido ni invertido, lo que supone que
en una economia nacional hay rigideces en la asignacion de algunos factores de produccion y, por
tanto, puede existir una capacidad productiva ociosa, real o potencial, antes de la apertura del comercio.
Smith considera fundamentalmente los llamados beneficios dindmicos del comercio exterior: éste, al
permitir el acceso a nuevos mercados, aumenta la division del trabajo y genera un aumento de la
productividad del trabajo, funcionando igual que progreso tecnologico en el proceso de crecimiento
(teoria de la productividad del comercio).

Y también explica, aunque no es su principal interés, esta caja negra del comercio exterior: esto
es, los beneficios estaticos derivados de una mas eficiente asignacion de recursos. El comercio exterior
permite comprar mercancias que estan completamente fuera de las posibilidades de la produccion local
y otras que costaria mas caro producirlas en el mercado doméstico: esto significa que las mercancias
deben producirse alli donde los inputs que se necesitan sean los méas bajos en términos absolutos (de
ahi el nombre de teoria de la ventaja absoluta) y que todas las trabas mercantilistas a la libertad de
comercio (incluidos los pactos coloniales) deben ser suprimidas en principio. Supongamos el
siguiente ejemplo sobre las unidades de tiempo-esfuerzo de trabajo necesarias por unidad de producto

que se establecen en dos paises:

unidades de tiempo-esfuerzo necesarias por unidad de producto (inputs)

outputs Inglaterra Portugal
1 unidad de pafio 1 2
1 unidad de vino 5 4

Inglaterra es mas eficiente que Portugal en la produccidon de pano, mientras Portugal es mas eficiente
en la produccion de vino. En ausencia de comercio internacional, ambos paises tendrian que dedicar 6
unidades de trabajo para producir una unidad de cada bien. Pero si se especializan de acuerdo con sus
ventajas absolutas el comercio serd beneficioso para ambos, “aunque no siempre en idéntica
proporcidon”. Inglaterra dedicara sus 6 unidades de trabajo a la produccion de pafo obteniendo 6
unidades; Portugal dedicara sus 6 unidades de trabajo a la produccion de vino obteniendo 1+1/2
unidades. Dados los precios relativos del vino portugués y el panho inglés (1V = 4P), si Inglaterra
exporta 4 unidades de pafio (manteniendo 2 para su consumo interno) obtendra 1 unidad de vino,

saliendo beneficiada, pues la suma de los bienes obtenidos (2 unidades de pafio y 1 unidad de vino), le
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habrian supuesto 7 unidades de trabajo nacional en situacion de autarquia y no las 6 que realmente ha
invertido. Si Portugal exporta 1 unidad de vino (manteniendo 1/2 para su consumo interno) obtiene a
cambio de 4 unidades de pano cuya produccion le habria supuesto 8 unidades de trabajo y no las 4 que
dedica a la produccidon del vino exportado, por lo que habra conseguido bienes equivalentes a 10
unidades de trabajo con s6lo 6 unidades de trabajo (Berzosa, Bustelo y de la Iglesia 1997: 454).

A pesar de las ventajas del comercio internacional y del mensaje favorable sobre la libertad de
comercio que se desprende de esta teorfa, Smith defendi6 las Leyes de Navegacion inglesas por
motivos de defensa y seguridad nacionales, fue muy ambiguo a propoOsito de la cuestion colonial
(reconocid que las colonias habfan tenido un impacto positivo al suponer una fuerte expansion del
mercado), considerd conveniente el cobro de derechos de importacion sobre aquellas mercancias cuyos
sustitutos domésticos estuvieran gravados con algin impuesto y como foérmula de presion en
negociaciones de tratados comerciales, recomendd medidas de desarme arancelario gradual para las
industrias o sectores en donde corriera peligro un gran volumen de empleo (reconociendo las
restricciones institucionales a la libre movilidad del factor trabajo, lo que anticipa el argumento de las
industrias nacientes) y siempre pensO que la libertad de comercio completa era una “utopia” (Smith
fue nombrado comisario de Aduanas dos anos después de publicar su obra magna). Ademas, y a
diferencia de Hume, Smith fue escéptico sobre la posibilidad de que el comercio produjera una
convergencia automatica entre paises pobres y ricos: las naciones ricas s6lo tenfan interés en comerciar
entre si, por lo que las pobres experimentarian grandes dificultades en los mercados internacionales por
la falta inicial de capital acumulado (O'Brien 1989: 238-241, 402; Caton 1985: 842-844; Skinner
1987b: 371; Myint 1987: 803; Winch 1987: 488; Shelton 1987: 705; Rostow 1990: 45; Rodriguez
Braun 1984: 58, 62; 1997a: 17; Blaug 1987: 438; Gordon 1995: 218; Landreth y Colander 1998: 73;
Vaggi y Groenewegen 2003: 113-114).

El otro factor del que depende la division técnica del trabajo es la acumulacion de capital (ver
Materiales). La acumulacion de capital también determina la proporcion de trabajadores que se
emplean de manera productiva. El trabajo productivo es aquel que genera un excedente por encima de
las necesidades de consumo (dicho excedente se concreta en un bien susceptible de ser consumido o
acumulado), mientras que quien produce solo lo que acaba consumiendo es improductivo aunque su
trabajo sea necesario para la sociedad (trabajo que se concreta en un servicio, independientemente de

que se pueda vender, caso de los sirvientes domésticos, soldados, jueces, funcionarios, profesionales
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liberales, actores o cantantes, o que se ofrezca gratis, caso del ama de casa). El excedente generado por
el trabajo productivo (las rentas y ganancias), se puede gastar en trabajo improductivo (como
generalmente hacen los terratenientes) o se puede ahorrar para engrosar el fondo de salarios con el que
contratar mas trabajo productivo (como generalmente hacen los capitalistas). La acumulacion de capital
(la propension de los capitalistas a ahorrar con el objetivo de las ganancias futuras) es, asi, la causa
Gltima de la teorfa smithiana del crecimiento (Dome 1994: 4-7; Landreth y Colander 1998: 76-80).

En un diagrama circular (ver Materiales), el proceso de acumulacion de capital se puede describir
por la secuencia que, a partir de un determinado fondo salarial, lleva a la expansion de la produccion, el
aumento de la ganancia y del nivel de ahorro. Comparada con la teorfa del crecimiento de Ricardo o la
moderna teoria neoclasica del crecimiento, el caracter distintivo de la teoria del crecimiento de Smith
reside en que incluye un acelerador de rendimientos crecientes de escala a través de la division del
trabajo. Desde el momento en que la division del trabajo depende de la expansion del mercado, la
expansion de la produccidon debe ir acompanada también por una expansion del mercado, a partir de la
cual se produce la otra secuencia que lleva a una mayor division de trabajo, el aumento de la
productividad de los trabajadores y mayores ganancias. Si se considera constante la proporcion de los
trabajadores productivos y se elimina la renta de la tierra, las relaciones funcionales del modelo
simplificado de crecimiento smithiano con dos factores de produccion se pueden resumir (ver
Materiales) partiendo de un fondo salarial K| que permite una demanda de trabajo productivo D; con
un salario W, dada la curva de oferta de trabajo a largo plazo LRS. El resultado de utilizar ese fondo
K| para contratar trabajadores productivos en la cantidad L; da lugar a una produccion O;. La
demanda efectiva (L; x W) de la produccidon O; genera los beneficios P; con los que se consigue una
acumulacion de capital k;. Ello eleva el fondo de capital a K, y suscita una demanda de trabajo
productivo D5, lo que inicialmente hace subir los salarios en la curva de oferta a corto plazo SRS a
W *, hasta que los nuevos efectivos resultantes del crecimiento demografico se incorporan al
mercado. Una vez que esto ocurre, la oferta de trabajo se expande al nuevo equilibrio L, con el salario
W, y la nueva demanda efectiva W, x L, de la produccion O, genera los beneficios P;. Pero
obsérvese que esta expansion del mercado hace que el aumento del fondo de capital de K; a K,
provoque un incremento del producto (de O; a O;) que es mas que proporcional que el aumento de las
cantidades de factores de produccion: estos rendimientos crecientes a escala al ampliarse el mercado

son el resultado de la mayor division técnica del trabajo (progreso tecnoldgico). El proceso
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acumulativo continfia a lo largo de esta senda hasta que la triple competencia en el mercado de trabajo,
de productos y de inversiones lleve a una tasa decreciente de las ganancias y a un estancamiento o
reduccion del fondo. El mecanismo que retrasa ese horizonte es la libertad de comercio (O'Brien 1989:

292-296; Skinner 1987b: 366; Domo 1994: 6-7).

PALABRAS CLAVE: excedente, liberalismo clasico, individualismo posesivo, contrato social,
sociedad civil, estado de la naturaleza, utilitarismo, interés propio, libertad negativa, valor mercadeable y
valor intrinseco, precio real o intrinseco, efecto Cantillon, doctrina del fondo de salarios, ideologia del
salario familiar, progreso, teorfa de los cuatro estadios, historia natural, falacia naturalista, filosoffa
utilitarista, epicureismo, egoismo, altruismo, simpatia, benevolencia, distancia social, lujo vicioso, lujo
moderado, mecanismo de ajuste-precio o de flujo de metales preciosos, teoria de la convergencia,
prudencia, estoicismo, felicidad, espectador imparcial, disposicion permutativa, mano invisible, trabajo
productivo e improductivo, utilidad total, paradoja del valor, medida, regulacion y fundamentos del
valor, trabajo adquirible, teorfa aditiva del valor, precio natural y precio de mercado, equilibrio natural,
salario de subsistencia, tendencia decreciente de la tasa de ganancia, estado estacionario, estado
progresivo, division técnica y comercial del trabajo, teorfa de la salida del excedente, teoria de la
productividad del comercio, teoria de la ventaja absoluta, beneficios estaticos y dinamicos del comercio

exterior.
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